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INTRODUCCION






La conexidén de un contrato de crédito a otro de adquisicion de bienes
y servicios (los contratos vinculados) es ya una realidad incuestionable en la
vigente Ley de Crédito al Consumo espafiola. No obstante, y a pesar de la
evolucion cientifica del derecho contractual, la posibilidad de «afectar» el
patrimonio de un prestamista por anomalias de un contrato (el de adquisicién
de bienes) en el que nunca participd, es aun tema controvertido en la
realidad del trafico juridico. A raiz del ‘escandaloso’ caso del cierre de las
academias de idiomas Opening (con miles de alumnos imposibilitados de
vincular juridicamente esos dos contratos y, en consecuencia, de continuar
sus estudios pese a haber pagado el total del precio de las clases) se ha
creado un entorno inestable y nocivo a los intereses de los afectados como a

la vigencia del sistema legal de los contratos vinculados.

Si bien se ha logrado focalizar el problema en la «fragil arquitectura»
que la LCC ha dado del nexo de vinculacion de los dos contratos [rectius: del
acuerdo previo de cooperacion empresarial ‘en exclusiva’ entre prestamista y
proveedor] y, en rigor, en la esquiva aplicacion practica de lo que debe ser la
existencia de un vinculo «en exclusiva» entre esos dos empresarios (cfr.
art.15.1 b), no parece que todos los esfuerzos orientados a mitigar esas
consecuencias lesivas hayan logrado un resultado satisfactorio: basta
observar los discutibles efectos a los que ha llegado la aplicacion practica de
la modificacion del articulo 15.1 b LCC introducida por la Ley 62/2003, de 30
de diciembre, de Medidas Fiscales, Administrativas y del Orden Social y la

dispersa interpretacién que se ha dado sobre la realidad del nexo juridico.

La solucién es, sin lugar a dudas, problematica. No obstante, creemos
que con la reciente regulacion de la Directiva europea 2008/48/CE, de 23 de
abril, relativa a los contratos de crédito al consumo, que deroga la Directiva
87/102/CE, la casuistica jurisprudencial y la doctrina cientifica se tiene una
solida razon para «re-adaptar» la arquitectura a la eficacia del contrato
conexo Yy, en consecuencia, alcanzar esa solucion juridica que corrija “el
problema de conexion contractual’. A estos efectos, en el desarrollo de
nuestra tesis se han considerado como elementos claves de una respuesta

juridica coherente, el reconocimiento a priori de la existencia de un grupo de



supuestos de hecho excluidos de la aplicacion de las normas de conexidn
contractual (los supuestos inmunes) y, en segundo término, la revision de los
«limites de aplicacion» del vinculo ‘bilateral’ en exclusiva, que liga
contractualmente al prestamista del crédito y al proveedor de los bienes y
servicios. Todo ello, con el objeto de aproximar la norma a la realidad, sin
que la solucién sea axiomatica, sino un calculo de adaptacion flexible
basicamente de esos supuestos excluidos de la LCC. Con esto, nos
proponemos alcanzar la estabilidad del sistema de conexion legal e impedir
de este modo la aplicacion de esa regla inversa a la vigencia de un contrato
vinculado (la res inter alios acta del articulo 1. 257 CC que regula esos dos

contratos como juridicamente autdbnomos).

En suma, las claves de nuestra solucion juridica se asientan en el
examen de la razén y funcion practica que cumple ese vinculo de exclusiva
en la realidad empirica del contrato conexo. En consecuencia, es categorico
valorar los efectos juridicos que desencadena la aplicacion de esa relacién —
«bilateral»— en exclusiva cuando ella se funda en el sujeto del contrato
(teorias de la exclusividad), si se apoya en el objeto de la prestacion y
ademas en el objeto del contrato (nuestra teoria) y, en definitiva, si la razén
juridica se asienta en la integridad del contrato como sistema (nuestra teoria
y fundamento de la nueva Directiva comunitaria). Asi planteadas las cosas, y
con el desarrollo de estas ideas, intuyo que es factible facilitar al consumidor
un justo acceso al sistema de remedios de la LCC e involucrar de este modo
al prestamista como co-responsable del proveedor, en caso de infraccion del

contrato de adquisicion de bienes y servicios.

Antes de desglosar una a una estas premisas basicas, es inexcusable
dejar ademas trazado el no menos irrelevante problema de la “armonizacién
maxima” que preve la reciente Directiva 2008/48/CE a raiz de la modificacién
de la categoria del crédito conexo y los requisitos para su configuracién. En
estos casos, la quaestio iuris vendria a ser si con una Directiva de maximos
0 una de minimos se remedia mejor la infraccion del contrato de adquisicién

de bienes y, por ende, la lesion del derecho del consumidor, en orden a que
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parece que, con la trasposicion de la norma europea a derecho nacional no
seria factible, por ejemplo, regular la regla de la responsabilidad solidaria del
prestamista con el proveedor y, en este orden de cosas, resultaria ademas
de dificil trasposicién la nocién de “contrato de crédito vinculado” que regula
la Directiva, por la poderosa razon de que dicha definicién no descarta —«en
definitiva»— ese “perturbador” elemento de la vigencia del contrato conexo: la
regla de la exclusividad (cfr. articulo 3n, i).

Asi las cosas, nuestro estudio parte del analisis del régimen juridico
del instituto de conexidn contractual. Con el fin de localizar el déficit, ventajas
y vicisitudes del contrato conexo, se indaga en el «transito juridico» de la
tradicional venta bilateral a plazos a la adquisicion financiada por tercero. En
esta fase, una exploracion en la formacién del nexo juridico comporta una
pauta de razonamiento clave. Asi, ese vinculo de exclusividad encarna una
quaestio iuris controvertida, en orden a que su inclusién en la LCC no guarda
relacion de correspondencia con la casuistica judicial que la precede. A la
luz de esto, se podria adelantar que ello condiciona la tipologia de los
contratos vinculados (ex arts. 14 y 15 LCC) y, ademas, la solucion a la
«patologia» ulterior que tolera el sistema de conexion contractual. En
atencion a ello, se ha estimado que un examen fenomenoldgico del supuesto
de conexidén vendria a ser util para recoger esas pautas regulares y esos

limites de eficacia practica que llegan a presentarse en el trafico juridico.

En la segunda parte, la busqueda de una soluciéon razonada al déficit
de conexion contractual admite un examen por analogia. Segun este criterio,
el objeto de nuestro estudio centra la diversa dinamica de los sistemas de
vinculacion contractual del Derecho europeo, e inicia el analisis con la nocion
matriz que la Directiva 87/102 ha “estigmatizado” como canon de contrato
vinculado. De esta forma, se examina el valor juridico de la inclusion del
requisito de exclusividad como condicidon de la vigencia del nexo juridico v,
con ello, el porqué es insuficiente la demostracion de existencia del simple
acuerdo de cooperacion comercial entre prestamista y proveedor. Junto a

ello, es importante destacar la regulacidén de la responsabilidad subsidiaria
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del prestamista como regla de imputacion legal por infraccion del contrato de
adquisicién. A la vista del derecho comparado, llama la atencion cual es el
fundamento por el que ni esa regla de exclusividad ni esa regla de
subsidiariedad se hayan disciplinado en los mecanismos de vinculacion
juridica del BGB aleman y BCA inglés. A estos efectos, nuestra linea de
investigacion se detiene en el examen de la ratio de esos distintos sistemas
de conexion contractual con el objeto de facilitar una explicacion coherente
de esa cadena de consecuencias negativas que deriva, pese a la diferencia,
de un mismo supuesto de vinculacion. Siguiendo el argumento, y como no
podia ser de otro modo, se subraya la aparicion de esa «plurivocidad de
soluciones exegéticas» que surge a raiz tanto de la inaplicacion material del
nexo juridico como del vigor de los distintos modelos de conexidn juridica en
el entorno europeo. Con todo ello, se pretende marcar la linea de diferencia
que existe entre sistemas dinamicos y no dinamicos de conexion contractual
y, con ello, valorar la estabilidad del contrato de crédito conexo cuando éste

«aloja» ese vinculo de exclusividad.

En la tercera parte, tras un analisis de eficacia de las distintas teorias
de conexiodn contractual, se llega a presentar una probable solucién legal de
readaptacion del nexo juridico a la realidad del crédito conexo. Asi las cosas,
se realiza un examen exhaustivo de cuales son los argumentos juridicos que
sostienen la tesis de una “conexion contractual ponderada” y, en este orden,
establecer los factores de identificacion del nexo juridico que son necesarios
y que definen a la postre la vigencia de un contrato vinculado. En una prueba
de contrastacion empirica se llega a someter el supuesto de conexion a las
distintas reglas de vinculacion de las teorias de conexion, discriminando la
inconsistencia y buscando la estabilizacion del sistema legal de los contratos

vinculados.
Finalmente, la linea de ponderacion entre la realidad del tipo legal y la

realidad del trafico juridico es la quaestio iuris que interesa a la explicaciéon

definitiva de nuestro examen. Se busca un margen efectivo de convergencia
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entre doctrina y jurisprudencia y esta vez ademas bajo el prisma de la nueva
Directiva de crédito al consumo 2008/48/CE de 23 de abril de 2008.

En suma, si es verdad que la formula del nexo contractual que regula
el articulo 15.1 b LCC viene precedida de una anomalia congénita, con la
exploracion de una nueva solucién cientifica se intenta sanar o restablecer la
estabilidad del sistema del contrato conexo. A nuestro juicio, creemos que la
inclusion de esta moderna categoria contractual en el cuadro general de los
contratos encarna un notable logro del desarrollo de la Ciencia privatistica,
no obstante su inefectividad pone en evidencia que la norma que lo contiene
no solo sea «letra muerta en la practica», sino que ademas la convierta en

mero «articulo de lujo» dentro del ordenamiento juridico.
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PRIMERA PARTE

EL SISTEMA DE VINCULACION CONTRACTUAL DE CREDITO
AL CONSUMO






Capitulo 1

Analisis del régimen de vinculacion en el trafico

juridico

I. PANORAMICA DE LA VINCULACION CONTRACTUAL

El suceso juridico de vinculacion entre dos tipos de contratos, uno de
adquisicion y otro de crédito, nace en la evolucién del mercado crediticio’.
En este ambito, las nuevas necesidades del trafico legal (la adquisicion de
bienes de consumo duraderos de alto precio)® exigen un mayor indice de
financiacion por parte de los agentes de crédito. Asi, la intervencion del
prestamista no solo satisface tal exigencia sino también la fluidez del
intercambio de esos nuevos productos y servicios de consumo. Ello es asi
debido a que el vendedor expone una limitada capacidad de concesion de

crédito a sus clientes con base en la tradicional operacién de venta a plazos.

! PIEPOLI, G.: Il credito al consumo. Napoli, Jovene Napoli, 1976, p. 21 y ss; FERRANDO,
G. : “I contratti collegati: principio della tradizione e tendenze innovative”, Contratto e Impresa, XVI,
1, 2000, p. 127, LOPEZ SANCHEZ, M. A.: “Crédito y proteccion de los consumidores”, Boletin
Circulo de Empresarios, nim. 26, 1986, p. 23 y ss.

2 PIEPOLL G.: Il credito al consumo, cit., p. 21 y ss; y LOPEZ SANCHEZ, M. A. (“Crédito y
proteccion de los consumidores”, cit., p. 25”), pone de relieve que tras el primer conflicto mundial,
con el desarrollo de la industria del automovil y la consideracion de este producto de bien de lujo a
bien de consumo, la financiaciéon adquiere nueva fisonomia. El elevado valor del mercado junto con la
pérdida de posibilidades crediticias por parte de los revendedores, provoca la apariciéon de un modo
distinto de suministrar los capitales necesarios para consentir la adquisicion de tales bienes por la gran
masa de los consumidores.



En esta forma, la actuacion del prestamista —y en lo sucesivo las
entidades de crédito— modifica no sdélo el panorama de financiacion sino con
ello la arquitectura de los negocios sujetos a la eficacia relativa de los
contratos, especialmente porque los empresarios (prestamista y vendedor)
se hallan en la imperiosa necesidad de concertar un particular «acuerdo de
cooperacion comercial y financieray, si es que ambos desean responder con
éxito al nuevo entorno de las adquisiciones a crédito. Asi, la autonomia de
los dos contratos (el de adquisicidn y el de crédito) no se ajusta en efecto a
la regla res inter alios acta, ya que el citado «vinculo profesional» [rectius: el
acuerdo de cooperacion] provoca en si —como se vera adelante— un efecto
ulterior en la érbita de intereses de ese consumidor de bienes a crédito:
Invade su esfera juridica. De tal modo que, no resulta dificil sostener la idea
de existencia del supuesto de vinculacién contractual —una «adquisicién con
actuacion de tercero»— generador de multiples contraprestaciones entre los

tres sujetos contractuales.

Con esto, como no puede ser de otro modo, se instala una nueva

regla, el de la “interdependencia de los contratos™

. Aunque no se duda,
como trataremos enseguida, en afirmar la pervivencia del principio de
“limitacion de la eficacia del contrato a la érbita de las partes™ o, lo que es lo
mismo, la relatividad contractual en los supuestos en que precisamente el

consumidor exige una mayor tuicién legal.

Con todo, el modus estratégico de los dos empresarios a la hora de
afrontar las nuevas necesidades de mercado (y la ulterior irrupcion en sede
de la eficacia legal de los contratos) destaca en el transito de la compraventa
bilateral a plazos a la ‘venta con actuacion de tercero’. De modo que, si se
tiene que fijar un punto de inicio en el iter de esta transformacién contractual

éste se halla en efecto en la conclusion de una venta a plazos con reserva

> CASADO CERVINO, A.: “El crédito al consumo y la proteccion de los consumidores”,
RDBB, 11, 1983, p. 513-518; MORO ALMARAZ, M. J.: “La eficacia de la Directiva sobre Crédito al
Consumo”, ponencia defendida en el Curso Crédito al Consumo del CGPJ (documento no editado).

* Acerca de la regla de la eficacia relativa del contrato en relacion con terceras personas, v,
DIEZ-PICAZO, L.: Fundamentos del Derecho Civil Patrimonial, Vol, 1, Introduccion Teoria del
Contrato. Madrid, Civitas, 1996, p. 424.
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de dominio o, lo que es igual, en el sistema de financiacion de una operacion
del tipo hire-purchase, el que vendria a ser ademas el paradigma de la

ingenieria financiera en los supuestos de adquisiciones a crédito’.

Todo ello, tiene su mas profunda raiz en la evolucion de una serie
sistematica de presupuestos econdmicos y socioldgicos que conviene tener

en cuenta y no perder de vista.

1. Histéricamente, el fendmeno de la interconexion juridica se origina
hacia la segunda década del siglo XX en los Estados Unidos de
Norteamérica a consecuencia del impacto del mercado del automovil y del

nuevo entorno de operaciones econdémicas y juridicas®. Este evento

> El sistema de financiacion hire-purchase es un disefio de ingenieria financiera originario de
los paises anglosajones. El cual surge por la necesidad de buscar un esquema de seguridad juridica y
econdmica ante el riesgo de impago del comprador que adquiria la posesion y uso del bien objeto de
compra sin terminar de pagar el precio total del bien. A efecto de evitar tal situacion, se introduce la
formula de reserva de propiedad a favor del vendedor como garantia del crédito conferido para la
adquisicion del bien. Asi, el deudor se obliga contractualmente a efectuar reembolsos periodicos, que
son considerados renta pagada por el uso del articulo. Por lo general, el vendedor exige un pago inicial
al contado al comprador, quien obtiene la propiedad del bien al término de los pagos pendientes. La
innovacion es considerable. Sobre ella se basa el desarrollo integro del crédito al consumo sucesivo.

Por otra parte, el fenomeno se produce en un contexto econémico privilegiado en el cual se
presenta un nimero inusual de solicitudes de crédito dirigidas a la adquisicion de bienes de consumo,
especialmente aquellos destinados al hogar. La demanda la realiza un grupo social econémicamente
estable, conformado por trabajadores industriales, asalariados, empleados publicos y privados, quienes
buscan alcanzar cierta calidad de vida, destinada en aquella época solo a sectores privilegiados, con la
adquisicion de toda clase de bienes. Ampliamente, v, GELPI, R.M./F. JULIEN-LABRUYERE.:
Storia del credito al consumo. La doctrina e la pratica. Bologna. Il Mulino, 1994, pg. 156 y ss El
sistema del hire-purchase es introducido en los paises de Europa a finales del siglo XIX, por una gran
empresa estadounidense dedicada a la produccion de bienes de consumo duraderos, la Singer, en el
curso de su politica de apertura de los mercados europeos. Al respecto, v, GORGONI, M.: I/ credito al
consumo. Milano, 1994, p. 8; MARSCHALL VON BIEBERSTEIN, W.F.: Das Abzalungesgeschiift
und seine Finanzierung, Miinchen-Berlin, 1959, pg. 7; PIEPOLI, G.: Il credito al consumo, cit., p. 20
y ss; UBERTAZZI, L.C.: “Crédito bancario al consumo e direttiva CEE: prime riflessioni”,
Giur.Comm. 1, 1998, p. 321-322.

% El moderno crédito al consumo surge en un momento econdomico y en una situacion social
particularmente propicia. El dinero es el unico instrumento de adquisicién de bienes que ostentan los
trabajadores y obreros de la ciudad, en una época en que dependen de un salario mensual y no pueden
acceder a la banca comercial por la exigencia de garantias. Hasta la Primera Guerra Mundial el
endeudamiento o mas bien el acceso al crédito beneficia a una gran mayoria. Se hace facil reembolsar
en una economia fuerte y sostenida: el crédito no es caro y la moneda es abundante. El fenomeno se
acelera en el curso de los afios veinte con la incursion del automovil en el mercado: la mayoria de la
gente, ricos o pobres, residentes permanentes o inmigrantes recién llegados, desean tener un automoévil
propio. El recurso del crédito deja de ser un signo de pobreza o prodigalidad, todos lo usan, sea ya
para comprar un pequefio Ford o un gran Cadillac. Esta es una de las claves mas auténticas del éxito
americano. Ampliamente, v. GELPI, R.M./F. JULIEN-LABRUYERE.: Storia del credito..., cit., p.
155 y ss. Sobre la importancia del fenomeno de la industrializacion del automévil en el crédito al
consumo, v, FERRANDO, G.: “Credito al consumo: operazione economica unitaria e pluralita di
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comienza por transformar gradualmente la clasica nocidn bilateral del
contrato sobre la idea de adaptacién o ajuste de los nuevos hechos a la

norma juridica.

Asi, la moderna industria del automovil empieza por romper el clasico
esquema de comercializacién de venta a plazos y, a la vez, la produccién a
menor escala de los bienes. Ello, con el uso de un mecanismo de
financiacion del crédito no muy distinto al hire-purchase y, principalmente,

con el objetivo de ampliar el entorno de circulacion crediticia’.

Al principio, el singular modus de afrontar las exigencias del nuevo
mercado, (i.e., la estrategia de hacer llegar los bienes al circulo de los
destinatarios finales), es un componente relevante en la satisfaccién de las
adquisiciones a crédito, ya por la mayor cantidad de dinero que comportaba
la financiacion, o por la mayor extension de los plazos que se otorgaba al
comprador a la hora de adquirir un automaévil. No obstante, esto ocurre hasta
que, una serie de ‘anomalias’ comienza a cuestionar la validez del régimen
juridico aplicable a los supuestos de financiacion. Ello marcaria el inicio de
una modificacion paulatina —siguiendo el impacto de los cambios— de la

tradicional estructura bilateral de la compraventa a plazos.

Asi, el prestamista empieza por asumir una posicion “nada
convencional” en el tipico esquema del hire purchase: ingresando como
tercero y facilitando un crédito de financiacion sobre la base de un contrato
de préstamo, principalmente porque el vendedor se hallaba imposibilitado de
solventar el elevado precio de venta de los automdéviles. Esto, en una fase

en que el vendedor ‘asumia’ la posicion de prestamista en la estructura

contratti”. Riv. Dir. Comm., 1991, 1, pg. 602; FRANZ, U.: Der Einwendungsdurchgriff gemdss § 9
Absatz 3 Verbrauchenkreditgesetz. Baden-Baden, 1996, pg. 25 y ss.; GORGONI, M.: 1] credito al
consumo, cit., p. 7'y 8; PIEPOLIL, G.: I/ credito al consumo, cit., p. 15 y ss.; UBERTAZZI, L.C.:
“Crédito bancario al consumo...”, cit., p. 321-322.

" Inicialmente, el automévil se vendia al contado y se producia y distribuia a pequefia escala.
Asi, la produccion masiva era un fenémeno ajeno al mercado. El automovil estaba destinado a
satisfacer la oferta de una élite solvente econdmica y socialmente. Se trataba de un verdadero “bien de
lujo” en sentido estricto. Al respecto, GORGONI, M.: I/ credito al consumo, cit., p. 7; PIEPOLI, G.: 1]
credito al consumo, cit., p., 29.
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contractual de la venta a plazos, al proveer créditos a un grupo selecto de
clientes para la adquisicion de productos de escaso valor econémico. A raiz
de ello, se amplia el mercado de suministro de bienes y el mercado de
financiacion de créditos: el prestamista extiende el ambito de su actividad
financiera y tiene mayor posibilidad de colocacion de créditos y el vendedor
suministra no s6lo bienes de escaso valor econdomico sino ademas bienes
(como el automévil) de elevado precio. En suma, ambos empresarios
obtienen notables ventajas econdémicas merced al nuevo instrumento de

financiacion.

Esta ultima situacion fue la razén por la que el vendedor y el
prestamista operaron de modo conjunto y compartido, especialmente porque
se trataba de ajustar [rectius: de ‘vincular’] dos clases distintas de bienes (un
bien o servicio y, por otro lado, un crédito de financiacién), que pertenecian,
de ordinario, a dos mercados diferenciados; y todo en una sola operacién

economica.

Como quiera que estos nuevos cambios no se hallaban aun
regulados, no era admisible —en la hipétesis de una adquisicion a crédito— la
intromisién juridica de ese tercer sujeto contractual, el prestamista, y menos
la sucesiva interconexidon de dos productos y las contraprestaciones del
emergente negocio. Sin embargo, las dos situaciones eran una realidad en
la practica; tal es asi que la funcion del vendedor empezé a limitarse al
simple suministro de bienes, dejando de lado la provision de créditos®. Un
hecho que, por otro lado, era el que originariamente le habia correspondido®,

tanto en lo juridico como en lo econdmico™®.

Al hilo de estos cambios se empieza a justificar la actividad de los
agentes de financiacion y, a un nivel mas avanzado, el de las entidades del

sector financiero y, con ello, la formacion de la nueva estructura trilateral de

¥ CARRIERO, G.: “Direttiva comunitaria sul credito al consumo e inadempimento

dell’obbligazione contrattuale”, Quadrimestre, 1987, p. 293 y ss.
? FERRANDO, G.: “Credito al consumo...”, cit., p. 602 y ss.
10 5 .
Ibid.
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la adquisicion a crédito. Aunque todo ello en un estadio aun “pre-juridico”. No
obstante, lo relevante reside en destacar que la interconexion juridica hunde
sus raices en los limites de esa compleja dinamica del mercado de créditos y
suministro de bienes. Tal y como infiere FERRANDO'"', dado que la conexion
no se regula en el codigo civil, ésta “nace en la exigencia econdmica”. Hecho
que se pone en evidencia, tal como se apuntd, en ese innovador mercado
automovilistico, que provee a los agentes de financiacion importantes
expectativas de orden lucrativo, no soélo respecto a la demanda de
adquisicién de los automoviles, sino también en otros bienes de elevado
coste. Por lo que, no resulta ilégico que las ventajas econdmicas crecieran a

escala geométrica en el joven mercado de las adquisiciones a crédito’?.

2. El instrumento que hizo posible todo ello fue la practica de
cooperacion comercial y financiera. Sin la vertebracion de este suceso entre
la realidad factica de las practicas de conexion y la realidad juridica de los
contratos no hubiera sido posible afirmar la existencia del supuesto de
conexién juridica. Asi, el convenio —o las practicas de cooperacion— tiene
fundamento y se corresponde con el estudio del mercado de bienes y con
las soluciones de la ingenieria financiera. En rigor, las férmulas de
financiacion de las corporaciones de crédito —siguiendo la linea de
modificaciones de la estrategia financiera— son las que llegan a convertirse
en el ‘motor’ de las nuevas transformaciones econdmicas y juridicas v,
especialmente, dan un nuevo sentido al mecanismo de suministro de los
bienes y a la forma de adquisicién de los mismos. Asi las cosas, el impacto
de las formulas de financiacién y la reaccion positiva del mercado (la que
incluye la adaptacion del proveedor a la nueva forma de venta al crédito) es
la razén basica de que se eleve en un primer momento el nivel de demanda

de las adquisiciones a crédito.

Esta circunstancia y, especialmente, el riesgo de afrontar en solitario

una estrategia de crecimiento fueron las que impulsaron a los empresarios a

" FERRANDO, G. : “I contratti collegati...”, cit., p. 127.
'2 GELPL R.M./F. JULIEN-LABRUYERE.: Storia del credito..., cit., p. 157-158.
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buscar soluciones de cooperacion mercantil, dada las nuevas necesidades
del mercado. Con esto, no resulta dificil admitir que alli latia un «modo
germinal de cooperacién empresarial», que, a modo de un negocio previo,
presuponia el compromiso de cristalizacion de dos actividades de
contratacion tradicionales: la obligacion de proveer un crédito de financiacion
por un lado y, por otro, la de la venta de esos bienes financiados; y, una
nueva, el compromiso de los dos empresarios de mantener vigente el
vinculo de aproximacion mercantil. Todo esto, en orden a que con el acuerdo
se lograran “atractivas ganancias”, altos indices de produccion y ante todo

una responsabilidad legal minima'®.

La consolidacion del acuerdo empresarial llega en un lapso de tiempo
en que los resultados practicos de las “practicas de cooperacidon” superan las
expectativas de rendimiento que el hire-purchase ofrecia normalmente en el
mercado. Asi las cosas, tanto prestamista como vendedor hallan en la
concertacion una manera efectiva de optimizar las ventajas y reducir riesgos
legales. Esto ultimo, especialmente, en respuesta a las consecuencias que
los nuevos elementos provocaban en la estructura legal de esos dos
negocios auténomos, reunidos, a modo de una sola unidad, en el nuevo

canon de la adquisicion a crédito.

Dicho con otras palabras, el “acuerdo de cooperacion” y su inmediata
consecuencia: la descomposicién de la adquisicion de bienes a crédito en
dos contratos independientes, se convirtieron en los dos sucesos claves del
ulterior transito de la bilateralidad del hire-purchase a la trilateralidad que

presentaba la nueva operacion de adquisicion a crédito, la que se funda,

" Frente al impacto de estas vicisitudes en el emergente mercado de consumo, los economistas
americanos consideraron, en un primer momento, al crédito al consumo como un elemento
indispensable en la actividad econdmica y como un factor necesario para mejorar el nivel de vida. Tal
es asi, que un informe oficial de la National Commission on Consumer Finance de 1972 subraya la
importancia de la industria del crédito al consumo, al mismo tiempo como lubricante de los
mecanismos de la gran maquinaria industrial y como vehiculo de la creacion y mantenimiento del mas
alto nivel de vida. En un segundo momento, los gobiernos se comprometen a reglamentar la nueva
actividad con el objetivo de controlar el mercado ilegal y los abusos de cualquier formula de
financiacién. Con este fin, se estudian los efectos economicos positivos y negativos del crédito al
consumo. Cuyo resultado sera la creacion de un cuerpo doctrinal y legislativo ciertamente relevante.
Ampliamente, v, GELPI, R M./F. JULIEN-LABRUYERE.: Storia del credito..., cit., p- 159.
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como ya se apuntd, en la legitimacion de una tercera posicidn juridica en el

esquema de la venta a plazos™.

Consecuencia de todo ello es que en el terreno practico, las entidades
de financiacidon comienzan por facilitar crédito para los negocios de
adquisicién; los vendedores asumen la tipica funcién de venta de bienes; vy,
los consumidores adquieren, en calidad de destinatarios finales, esos dos
productos vinculados (el crédito y el bien o servicio). La particularidad reside
en que esa unidad del negocio de adquisicion se ‘oferta’ in limine y de modo
compartido por los empresarios, como se dijo, en clave de cooperacion.
Todo ello hace que, los prestamistas y los vendedores re-asuman las
funciones que ejercian de ordinario en una compraventa y en un contrato de
credito: esto es, los primeros centran su actividad en la colocacién de
créditos y los segundos en la de vender sus productos sin interferir en la
financiacion, dejando de actuar como concedente de crédito, tal y como

hicieran en la venta bilateral a plazos.

En esta forma es posible el transito a la estructura compleja de los
contratos vinculados. A estos efectos, este iter no debe perderse de vista, ya
que la consolidacion del acuerdo de cooperacion es asi el acontecimiento
mas notable. Con todo ello no resulta dificil deducir del fendmeno juridico, la
implicacién de dos clases de bienes inherentes a dos mercados distintos, la
implicacion de dos conductas legales de ordinario autonomas y, ante todo, la
implicacion de dos regimenes juridicos diferentes, el de crédito y el de

compraventa. Y, todo ello, en una sola unidad de negociacion juridica.

Este fendbmeno, si bien no se distinguia al comienzo (ni en otras
transacciones con productos financiados) a la postre con la adquisicion a
crédito de automdviles logré consolidarse como la piedra base y paradigma
de la formacion y arquitectura de la nueva estructura juridica de los contratos
conexos, ya por que en él se identificaron las lineas basicas de la

confluencia de intereses de las tres partes, ya por que se ponia en evidencia

' Asi, FERRANDO, G.: “Credito al consumo...”, cit., p. 602 y ss.
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esa «zona de ventajas comunes» de los dos empresarios. Por ello, no deja
de tener sentido la situacién por la que las férmulas de ingenieria financiera
y la sucesiva adaptacion de los vendedores sean la raiz de la innovacién

legal de los sucesos de interconexion juridica con intervencién de tercero.

3. Una de las razones troncales en la legitimacién del ‘nexo de
vinculacion contractual’ ha sido justamente la concrecién de la técnica
crediticia de ingenieria financiera en el mercado de las adquisiciones. Ella y
su consecuencia inmediata (la celebracion de acuerdos comerciales)
erigieron la categoria del nexo juridico sobre la base —y ante todo— de una
amplia libertad de decision y una reducida dependencia jerarquica.

La razén de que esto sea asi se debe sobre todo al grado de
intensidad y nivel de las negociaciones, que mantenian los dos empresarios,
con la particularidad de que éstas no tenian la importancia que denota el
comercio actual, principalmente por el reducido numero de fabricantes,
distribuidoras y financiadoras'. Lo relevante era encontrar algin modo
coordinado de hacer frente a los riesgos del nuevo entorno de comercio. Una
soluciéon que minimizara la inversion financiera de las entidades de crédito,
que daban cobertura a esa ausencia de capitales tanto en el proceso
productivo como en el de la distribucidn y venta de esos bienes duraderos de

elevado precio'®.

Asi, el afianzamiento del vinculo profesional no fue mas que el
resultado de la busqueda de una respuesta eficiente —producto de riguroso
analisis sobre las causas y efectos que provocaba la venta con actuacién de
tercero— que tuvo por finalidad administrar los riesgos de inversion y

alcanzar ventajas e intereses comunes para los dos empresarios. Con razén

15 ., . . - .
En relacion con ello, los préstamos financieros eran limitados. Estos se reservaban

unicamente a clientes muy privilegiados. Hecho que, ciertamente, origind el desarrollo de un prospero
mercado ilegal. Ampliamente, v, GELPI, R.M./F. JULIEN-LABRUYERE.: Storia del credito..., cit.,
p. 159-160.

16 Vid., al respecto, UBERTAZZI, L.C.: “Crédito bancario al consumo...”, cit., p. 322. Sobre la
operatividad del sistema bancario y el control de la financiacién indirecta del crédito al consumo, v,
DELL’ AMORE, G.: Il credito al consumo, 1964, p. 29 y ss.
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la articulacion juridica de los dos contratos encuentra sentido y fundamento
en esta unidad o lazo de unidn empresarial y genera de modo gradual la
afirmacion de un auténtico «acuerdo de cooperacion comercial». El cual iba
a servir (sin esa dependencia jerarquica de exclusividad) como nexo de

interconexion juridica entre la adquisicion y el contrato de crédito.

Asi las cosas, se va acentuando la formula bilateral de los dos
empresarios como presupuesto clave en la operacion comun de la
financiacion de bienes. Incluso, pese a la poca claridad a la hora de justificar
un caso de interconexion juridica un acuerdo de cooperacion era sin duda
positivo, eficaz y efectivo. No obstante, ello tuvo vigencia hasta la aparicion
de anomalias en el negocio, a raiz de la compleja convergencia trilateral de
intereses y solo merced al reducido numero de estas operaciones se
amortigud, en una primera fase, el desenlace de consecuencias negativas,
principalmente aquellas que incidian en la esfera legal de los consumidores.
A la postre, y dada la incesante evolucion del mercado de créditos, se
desvel6 la afluencia de una no menos significativa casuistica de desajustes
econdmicos y de indole contractual