OMO es eebido, hace bas-

tante tlempa gque Fromm ha-

bld d= cardeter soclal pera

refarlrza a ciertas peculia-
ridades humenas que estin detar-
minades por les astructuras socia-
lea. O sea, aquellas caractaristicas
del hombre gque son propiciadas,
moldeadas, exaltadas por ¢l medio
social en gque vive; con la particu-
laridad, ademas, de que precisa:
mente ese carboter social s el que
mejor sirve, més favorece el des-
arrollo de teles estructuras socio-
econdmlcas. Habria, pues, un mu-
tuo refuerzo antra determinedo tipo
de hombre y unes histdricas rale-
ciones de produccidn.

En este sentide, para nadie os
una novedad que ¢l tipo dé hombre
que méjor Sirve 8 esta socladed
niacapitalista hacia la cual cami-
namos ¢, por un lade, el hombre
emprendedor, luchador, competiti-
v, mavida par un ineontenible espi-
ritu de lucro, v por otro, el hom-
breé —y |a familie— que se slentan
vertidos eén un desmedido afén de
CONSUMS.

Ganar ¥y consumir.
incentives bédsicos

Asi, pues, podriamos definir el
caracter $ocial predominante en
nuestra sociedad como el del hom-
bre gque s¢ mueve ante todo an la
linea de los beneficios scomtmi-
cos v, ademds, so esfuerza por vi-
vir al mas alto posible nivel de
consumo. En consecuencia, la cali-
dad del éxito a que se aspira se
soncretiza precisamenta en esto:
altos rendimientos lucratives vy un
progresive aumento en le calldad
y nomero de los objetos v las sa-
tisfacciones consumidos. INo ime
portan los procedimientos pars con-
seguirle, Lo que cuente es ol éxibo
rentable, convertido asi en el gran
mite, la elevada meta con la gue
suefia el hombre tiplco de nuestra
sociedad neocapitalista en desarro-
llo, De aqui que, a su vez, pueda
afirmarse que ganar ¥ consumir —y
mlentras mads mejor— asen los dos
Incentivos bdsicos sobra loz que
estd montade todo el tinglado de
esta gocledad en que vivimas. Lo
que, por otrd parte, no tiens nada
de extraio, dodo que, en un contex-
to capitalista, «la riqueza trae con-
slgo —come dice Galbraith— tres
fundamentales vantajas: primaro,
al goce del poder que presta al
hombre; sequndo, la posesién real
de todas [as cosas que puedan com-
prarse con dinero; t2rcero, el pres.
tigio o &l respeto de que goza el
rico grecias & su riquezas. Tan es
asi, que triunfar puede redusirse
2 BCErtar catorce resultados en una
guinizla, o verse premiado con el
rgordos en la Loterfa de Mavidad.
Tamblén esto es éxito —&xitg ra-
pido y expeditivo—, por lo que no
tiene nada de raro fque quinielas y
loteria se conviertan en mito ¥ as-
piracion de |la inmensa mayaria de
la poblacion espafiala.

DESMITIFIGAGION

DEL 'ENITO RENTABLE

Convendria, no obstante, que pre-
cisdsemos algunas ideas, Porgque la
noble compelencia, la superacidn
an el trabajo o la profesion, en
modo  alguna  pueden  calificarse
como reprobables ¥ malas, <Seria
injusto —afirma Freud— querer ex-
cluir de la actividad humana la -
cha vy la competencias. El hombre
¢ mueve por estos estimolog, v
asplrar a noblementa deatacar en
o gue 25 3u vocacion, en lo que le
gusta v para lo que =lrve, no puada
ni debe rechazarae. Aperte de que,
como ha dicho Frangole Parrousx,
w25 reclonal emplear e totalidad
de los mdvilez humanoss.

JOSE AUMENTE

Lo idnleo que cuents, al =éxlto

rentablen, tradueido en cliras, que hacen
dil hombre un mero valor de cambio.

Lo reprobable comienza cuando
la competencia |ucrativa desvirta
los werdaderos fines vocacionales
¢ profesionales; cuands con la pro-
fesion o el trabajo no se busca
¢l desarrollo auténtico de la per-
sonalidad, o |2 realizacion de una
tarea en 50 misma valiosa, sino gue
2 lo gue aspira, ente todo y sobre
todo, 25 a hecerla rentable. ¥ e
toncea el éxlto profealonal s con-
vierta en una fuentz de [nwersidn
enceminada a la produccidn da
cuantiosos bensflcios.

Deade este punte de vista, el pa-
Norame gue presenta nuestra socle-
dad ez é&tlcemente deplorzbla. El
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desarrollo econdmlon —al modo
¢omo 58 estd produclendo— supons
un precio moral gque hay que pagar
L& puerta shierta para fa corrup-
gign es una fuerze matriz Impor-
tante, Pero es que, ademds, aste
mag asistiendo 8 ung tan profunda
mistificacidn, de wvalorsg que hoy
oualguier  actividad —profealonal,
artistice, deportiva, politica— e
encusnira contaminada, pervartida,
enturbieda por los intereses deol
éxlto rentebla. Apanas puede afir-
merss que existan vocacionss pu-
ras, profesiones limpiamente ejer-
cldaz, slno gue todas, en mayor o
manor proparcidn, estdn condicio-
1
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nadas por las necesidades de smd-
xima rentabilidad= que impone el
sistema capltalista en que vivimos.
Ninguna actividad humana resuita
en =i mismo valiosa, Incluse las
més genercsas ¥ altruistas, sino
que todas, a mids o mepor |ergo
plazo, se implican en &l tinglado
de los beneticies econdmicos. La
prople dindmica del siztema —el
simple hecho de tener que vivir en
él— ablige al profesional a corrame
perae. Sea de una forma subrepticia
o clera, da modo hipocrita o de for.
ma cinica, tanld & of empresario
come lebrador, médico, abogado a
Ingenlero, el individus se ve some-
tido a la ley del «éxito rentables,
La reelidad =& impone a las teorias:
hey gue ganar dingro, ¥ 8sto no
admite disquisiciones ideoldgicas o
doctringles, ni incluso escripulos
de tlpp moral o religioso,

Saria, no obstente, injusto atrl.
Bulr al hombre coneréta la culpabi-
lidad de tel degradacion, La corriip-
gldn sa halla condigionada por la
estructure del sistema en gue se
va obligada a vivir, en ¢l que nece.
alts subsistir, ¥y al gue, al mismo
tlempao, guiera gue no, con Su de-
gradacién, apoya v fortalece. Por el
contrario, los Indlviduos un poco
aacrupulosos, los sensibles. huma-
nitarics, generosas —o, simplémen-
te, log que dticaments puedan con-
slderarse verdaderos cristianos—
no sdle dificilmente podrin adap-
tarse, triunfar, tener éxito &n una
sociedad capitalista como la nuas-
tra, sino que, incleso, habrén de
risultar marginados, extrafios, se-
rés rards v desplazados.

El hombre
coma valor de cambio

Insistimos: la gran ilusion del
hombre  perfectaments  adaptado
—e| hombre normal para &l Siste
ma— es la de alcanzar un «éxito
rentables en =u actividad profesio-
nal. Ello slgnifica que, puesto en
venta, ofrecldo al mercado profe-
glonal, consigue aleanzar una alta
cotlzecldn de sl mlsmo, O sea, con-
slgue vemderse caro. El profesional
se convierte en un velor de cam-
bio. Lo importante es ser un buen
egants  comerclal de si mismo.
Crearae —o aparentar crearse—
equelias cuslldades y conatimien-
toa que en el mercado son, on equel
momento, cotizables, E| éxito satd
ligado, en definitiva, a la buena In-
varslén que de s mismo cade cusl
38 hage.

Esta miatlficacion del éxito pue.
de spreclarse en cualguier profe-
aidn. Por ejemplo, por serms més
cercane, sefialaré lo que ocurre en
la profesién médica, £l médico que
quiera ser flel exclusivemente a
su wocaclén de tal, se encuentra
imposibilltads para serlo dentro dal
contexto ¥ los  condicicnamien
tos socloecondmizos del sistema
capitallsta. Veames: tener vocecidn
de médice supone, a mi modo de

I ttmto
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ver, dog aspiraciones: una, volun
tad de asistencia al ser humano
enfermo, al que lo necesita, al que
s¢ encuentra mal —aspecto voca-
cional humano—, ¥ otra, contar con
todos (05 medios ¢lentifico-téenicos
que ol estado de la medicina actual
puede poner én sUs menos —espac-
to vocacional cientificc—. En cuan-
to al primer aspecto, al humano,
mel pusde manifasterss puro cuen-
do sstd medistizado, comercializa-
do, inclusoe muchas veces totalmen:
ta sustituido por el cobro de unos
hanorerlos diractamente al pacien-
ta. La madicine —ee viene predi-
cando— ez un sacerdocio, ¥ SUPGNE
una antrega total en favor del que
sufra. Pero desde el momento en
gqua ee comarclaliza y &l dinero
se Interpone, la confradiccidn os
manlfiaate. El principal objetive del
medico, entonces, se concréta en
tener éxlte en la venta de si mis-
mo. La espiral de honores, catego-
ris, prestigio, maver halo ante ef
enfarmo, s& encuentra Yo puaste en
marcha por esta dindmica capita-
lista que fodo o desborda. ¥ ya no
puede distinguirse aguelle gue es
vogacidn verdadera de eguello otro
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do aspecta, ¢l de contar con log ac-
tuales medios cientifico-técnicos,
por supuesto que rebasa las posibi-
lidedes de una medicina privada al
modo como todavia sigue siendo
pere muchos el paradigma de uba
buane cellded profesional. La medi-
clme, hoy, es muy cara, y &u tan
dencla es 8 serlo progresivaments
més, Hecen falta centros, institu-
ciones, formas colectivizedas de fi-
nencier asos medios, En definltiva,
vocaclenalmente la profesidn de
médico sdlo pueds manifestarse
wvardadarameante en el seno de una
socieded colectivizeda en donde el
acto médico no se comarclalice,
y los medios sean sufizientes v al
pancen @ fodos,

¥ esto, que se da en los médi
cos, puede aplicarse a todas |8s pro-
feslones. Lo autenticidad profesio.
nal, la superacisn verdadera exigiria
gué no se Sustituyese por inbere
ses dinerarios. Pero dende (2 mis
tificacidn del éxito alcanza su ce-
nlt es en aquellas profesiones o ac-
tividedes que dependen dal farvor
de lag grandes mesas. Aqui, la de-
gradecldn v el deabordemianto dal
mercado de le peracnelldad adgule-

Una sesidn
de los Cologulos Maclonales
de 1a Juventud Médica, 1965,

que 85 Bspiritu de |ucro. La vards-
dera vocecidn de médico apenas tle-
ne ralacidn con todo equello gue
58a «@xito rantables [1). El segun-

(1] Hasta nué panto In estruchirs o
pitalista vicla y detarma @l ajercicio prode-
slenal lo demueatra ol heche de qua hey
o5 lugar comdn, y uno dn loa principeles
argumentos que se esgrimen &n favor de
In medizina libernl ea que la socializacitn
quitarla pstimules ol profesicnal (el 62 por
ciento de los médicos. asl pensaron an
In encuesto realizadn por «Matiolas Medl-
cazs]. S ofirma, pues, shlerfamente, que
&in lucre no hoy estimulos. Tan se oree
azl, que algunoa distinguidos colegas os-

re dimenslonas monstruosas, Lo im-
portante es venderse, y venderse lo
mis caramente posible, Para ello
no importa organizar escandalosos

pafoles que han visitsdo reclentemantn 1o
RS reaslion mucho que [s compatencia
profesional se mantenga &iIi tan alta, aur
nua ni eelsten dirsctos Incentivos ecand-
mizas. «Comprobames que no es clerta gue
la faita de amblolén o egalamo parsonal
disminiayh, Al Fushs menos suprima, el
eatimulo en squéllos colegas, v gue 1ra-
onlan cop eatlimules eatriclamonts vioca-
cinales v auperativos. (wéasn «Frofesitn
Madicas, nimera 500. 28 pnerp 19711,

fraudes con tal de que teniendo
entonces amplia publicidad sumen-
ten el reclamo pablice. Los casos
de <El Cordobés. v Urtain son
muestras ya caricoturescas de es
tos hechoa, Les propios fraudes v
sus correspondientes polémicas
aon wtilizables para una rmayor co-
tizacién dineraria del dalo.

Un fracasoe
radical

Y, &ln embargo, ol -éxito renta-
bles supone para todo profesional
un fracaso redical como tal pro-
fesional; supone también un fraca-
ao redical como hombre gue ha de
raalizarae, como persona; implica,
an dafinitiva, un fracaso ontaldgi-
co. La woluntad de dxito rentabla
zdlo pueda constitulr |2 mata netu-
rel y casl obligada dal hombre de
negoclos, dal especulador, del am-
presario; ea declr, del cepltalista.
Pero no pueden nl deben hecerla
suya la totalldad da loz hombres
que compomen une socladad.

Son varias las consecuencias de-
lekdreas que para el hombre tiene
esta lucha dESESpﬂ'rﬂdE ¥ &in cudar
tel por el <éxitos. Senslo algunas
de las que considers mas impor-
tantas:

a) Destruye toda posibilidad de
qua exista una verdedera solidari-
ded, un auténtico espiritu de fra-
ternidad antra los hombras gue wi-
van en una misme sociedad. Le |u-
cha por el «8xito rentebles implice,
por el contrerle, el fomento del
agoiama, la tanslén de todos com
fra todos, la ley del maa fuarte.
Para nadle es un secreto que de
lo gue ae trata es de secar el med-
ximo provecho, log beneflclos mas
altos poslblea, enfrente y en de-
trimento de todos los demés cole-
ges de |la mizsme activided. La co-
laboracldn adlo es posible, enton-
cee, cuendo astd en juego la de-
fersa de los intereses comunas,
&5 dacir, unidad para conguistas o
relvindicaciones o unidad ante un
peflgro comin. Lo mismo gua an
la =alva. Los veloras de solidaridad
desinteresada con &l prajimo estén
saveramente contraindicados.

b) Destruye la posibilidad da
toda awténtica porsonalizacion del
individun. Nadig aspira —cuando =a
astd insarto en esta mitolegia del
dxlto— a sor vy hacer aguello que
verdaderamente le gusta v para lo
fue sirve, Sing 4 poseEr ¥ consumir
aquelle otro gue se le induce a
aprovecharlo. La insatisfaceion pro-
funda que a fa large ello produce
acaba siempre por manifestarse. El
hambre, en la sociedad capitalista,
cisl necesita la huida v la evasién,
cuando no la rutinizacion o of atur-
dimiento. De aqui que la vida li-
bertina, los excesos erdlicos, las
drogas, &l alcohel o la llamada =vida
de sociedads proliferen tanto y pre-
cisamente entre aguellos que con-
giguen mayor éxito rantable. El



Y las antesalas de {os hospitales
y ambulaterios, donde se ejerce o sacerdocio
de la medicina, reflefan las grietes
de la estructura. El Joven médico, enfrentado
con la realldad, necesttard su buena dosis
de vecaclén para el ejercicio profesional.

tema de |z alienscién estd de &c-
tualidad, no sdlo como fendmeno
literario o tedrico, slno como wna
realidad qua nos deshorda por to-
das pertas. Porgue el hecho ez que
gl hombre de nuastre socledad ce.
pitelista, ebzorbldo por las tareas
cotldienas, log artiluglos de & vida,
8l efdn da ganer y consumir, s& en-
cuantra blogueado frante a las ral-
ces fundamentsles de au  exis
tancia.

c] La inseguridad v el riesgo
que esta competencia feroz origl-
na en &l hombre es una fuente per-
manenteé de naeurotizacion. La an-
qustia ¥ la tension de los hombres
de nuestro tiempo, Su incertidum-
bre ante @l futuro, es une constante
promovida a partir de las estructu-
ras sociales en gque vive. Todo as
posible —quigbra y ruina, miserla
y abandeno— para &l y para los su-
yios, Toda entra an la dindmica dal
sisterna, E| porcentaje de personas
que toman ansioliticos, hipndtleos
¥ antideprésivos sube continua-
mente,

d)  El sentimiento de frustracidn
y fracaso se hace, pues, inevitebia,
S0n tantas las incitaclones racibl-
dans, las contradicciones con las
que hay que enfrentarse, las inge-
auridades v angustias, las ansjena-
ciones a que so ve somaetido el mun-
do fetichizado en que vive gue llega

un momente en qua todo hombre
con un minimo da lucidez tlene que
darse cuents de gue no puede se-
guir asl. Debemos a Freud haber
sonalado que a3 poslbla fracasar
an el éxito, asl como triunfar em el
fracasa. Y el gran triunfo del hom-
bra gue se sianta fracasado en &l
=dxito rentable= no es nl més ni
menos que la peslbllided de alcan-
zar la lucidez de gue cerecia.

Por supuesto que no nos refer-
mos &l hombre que ae siente fra-
casado ¥ culpeble porque no ha sido
cipaz de aprovechar todas las opor-
tunidades «rentabless que la so-
cledad capitalista le ofrece, sino al
hombre gque sa sieate =vacios en
¢l uso de estas milamas opartuni-
dadas y se percata ablertamente
de gue nunce debaria heberse alje-
nado en sua obraa ¥ en sus cosas.
¥ es gue, como dice Toni Ap-
dreani: =El Individuo, coma la hu-
manidad, sdlo acceda a la “pleni-
tud de la vide" para encontrer “|a
fuerza de las circunstanclas”s [«Los
hombres anta al fracazos. Herder,
pagina 242]. Lo fictico, lo ineludi-
ble, impone su limite, ¥ es preci-
samente cuando s8 slcanza este
techo, al momento da macma pro-
fundizacidn an nuestra condicidn
humana, Entoncea, ¥ sdlo entonces,
puede tomarse conciencle de sf
mismo. M J, A,

Del mito a la utopia
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CESAR ALONSO DE LOS RIOS

NA cosa es splay-boye ¥
otra Wilhelm Reich. Los
ashot pentss no son la i
beracidn de la mujer, Ni
Henry Miller es la pornogra-
fia. 5in embargo, todos estos fe-
némenos se mezclan indiscrimi-
nadamente en un solo paquete
con los «scx shopss, el Livip
Theatre, una buena parte de] ci-
ne de interdés, las diapositivas
vergonzantes, las pdginas en co-
lor de la prensa srespetables, Ia
pildora anticonceptiva, los recurs
sos eroticos de [a publicidad...
Es una escalada pagana v sub-
VErEiVE que amenazs con invadic
todos los dmbitos de la vida, se
dice. Pero tan desafortunads
como estd vision apocaliptica lo
e5 la de aguellos que acepfan
este proceso en su totalidad, sin
pararse a distinguir los elemen-
tos positives o liberadores de
los que sirven para enmascarar
¥ perpetuar la miseria sexual,
Por supucsto, ya no cuenia ape-
nas, aunque s0n no hava desapa-
recido, la moral tipicamente de-
cimondnica del doble cédige
—ung para el hombre v otro
para la mojer— ni el clpsismo
sexual (Aranpuren docet), ¥ gue
al mivel de institucidn matrimo-
nial reservaba para dste el amor,
el =puros, el roméntico, mientras
el culto al sexo se hacfa fuera
de ¢, de tapadillo ¥ como la
caida inevitable de la earne débil,
El grito de alarma que escucha-
maos con frecuencia a propdsito
de la perversion de las costum-

bres se hace en funcidn de dggue-
lla moral v proviene de un sec-
tor tan marginado como pueda
setlo en el campo Ecnnﬁmrm Ia

uefia empresa, l2 industrla fa-
miliar. Porque la reslidad es que
la antoridad, ¥ también la maral,

asado, en las sociedades tec.
noldgicas avanzadas, a otras ma-
nos, ¥ esta sutoridad es mucho
inds abierta, mas liberal. No pre-
dica ya el valle de ligrimas, sino
la satisfaccidn de las necesidades
¥ esth dispuesta a integrar la
sexualidad en la racicnalidad in-
dustrial (es decir, yu lo ha he-
cha). Esta autoridad no se sienta
¥a en escuetas e inhospitas sillas
monacales (Fuster ha eserito un
bonito ensayo sobre ln escasa
imaginacidn en la construccion
de sillas hasta nueestros dias),
sing cn sillones flexibles, recon-
ciliados con el cuerpo.

Ina liberacidon
sin
precedentes

La silla era un objeto desacra-
lizado, El sillén es un instru-
mento laico La discusion se
plantea con el sillon. del
ejecutive, El ejecutive, bien ins-
talado, ctulip tras una fupidisi-
ma red de teléfonos, megifonos,
dictafonos, radios, televisores,
publicaciones v filmg, estd resul-
tando ser un padre tolerante...
v moderng. Clerto que su tole-
rancia no llega hasta el punto de
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