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CONTIENE

Diario en blanco
para anotaciones de
ingresos y gastos,
con importantes da-
tos, muy necesarios

en oficinas de Banca, ¥

Comercio, particu-
lares, ete.

T Cuatro ediciones

econdmicas.
Madrid: 1, 1,50, 2 y 3
pesetas.
Provinoias, 0,50 més.
Cuatro ediciones
completas.

Madrid: 2, 2,50, 3 y 4
posatas
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MEMORANDUM

DE LA

Cuenta diaria

CONTIENE

Secciones especia-
les para anotar visi-
tas; sefias utiles; gas-
tos é ingresos diarios,
y cuanto se necesita
para llevarordenados
Yy gin temor a que se
olviden los multiples
asuntos en que se
desarrolla la vida
moderna.

PRECIOS

Madrid: 2,50 y 3
pesatas.
Provinoias, 0,50 mas

-

Agenda Cuiinaria

LIBRO DG LA CONPRA
quecontiene 365 minutas
y mas de 700 reocetas,

Explicacién de los gul-
sos en los mends diarios,—
Agenda para anotar al dia
los gastos de cocina.

PRECIOS
En Madrid, 2 pesetas.

En Provinolas, 0,50 mas.
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PABA
uso de Particulares.

Precioso libro de no-
tas, dividido por dias,
con interesantes datos
sobre Correos, Telégra-
tos, Teléfonos, tran-
Vias, carruajes, ete.

Encuadernadoen
tela, con bolsillo inte-
rior y porta-lapiz.

— PRECIOS —
EN MADRID
Do dos dias en

pig
De un dia en
plana.. 2,00 »
Caon narturﬂ

pis
Provincias, 0, 50 més
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AGENDA
Jédico-quirdrgica

de bolsillo

6 Mzmordndum terapéu-
tico, Formulario moderno
y diario de visita.

CONTIENE

il
Diario en blanco para las TT

anotaciones particulares.—
Hojas para los trazados del
pulso y temperaturs.—Me-
mordndum de terapfutica
midicy-quindrgica y obste-
tricia.-- Formulario--Vene-
nos y contravenenos.—Se-
fiag utiles 4 mé.dicos, farma-
ctuticos y veterinarios, etc.
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EN RUSTICA
1,50 ptas.
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REGALD DE

1.000 décimos de
la loteria de Julio
de 1915, cuyos pre-
mios pueden im-
portar 345.980
pesetas
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Almanaque Bailly-Bailliére

ENGUADERNADO
2 pesetas.

P e

PARTICIPACION

enelnim. 10.114
de la Loteria de
Navidad, pudiendo
corresponder has-
ta 100 ptas. 4 cada
Almanaque.

—— o —

Un tomo de carca de 500 paginas. = 1.000 grabados en negro y color.
En Provincias, 050 méAs para gsstos de frangueo y certificado.
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VIDA CORPORATIVA

Sesidn ordinaria del mes de Noviembre de 1914,

Preside D. Mariano Rodriguez Galvdn y asisten
los Sres. Diez Ambrosio, R. Gallego, Olivera y
Téllez.

Aprobada el acta de la anterior, se di6 cuenta
de la denuncia formulada por uno de los electores
de esta Corporaciéon sobre ejercicio clandestino
de industria por parte de una persona domiciliada
en San Sebastidn, con perjuicio evidente de los
industriales del mismo ramo establecidos en esta
plaza, y de las gestiones que 4 consecuencia de
dicha denuncia se habian practicado para evitar
tales perjuicios, quedando de ello enteradala Cor-
poracion.

También quedo enterada del telegrama-circular
que envia la Direccion general de Comercio, In-
dustria y Trabajo relativo 4 la concurrencia de
los elementos productores del territorio de la ju-
risdicciéon de la Cdmara 4 la exposicion que se ha
de celebrar en Panamd en el mes de Marzo proxi-
mo venidero, acordando se anuncie en los perio-
dicos locales para conocimiento de los producto-
res 4 quienes pueda interesar.

Igual acuerdo recayo en la comunicacion que
envia el Sr. Jefe del Trdfico de la Compaiiia de
los ferrocarriles de Madrid 4 Céceres y Portugal
¥ del Oeste de Espafia sobre modificacion de ta-
rifas de transporte, acompaifando ejemplares de
las que ha sometido 4 la aprobacion del Gobierno.

La Cdmara vio con satisfaccion y complacencia
las exposiciones elevadas por el Comité ejecutivo
de estas Corporaciones sobre el problema del
cambio y sobre transportes, acordando se comu-
nique asf 4 nuestra hermana de Cdceres, que ha
ostentado en dicho Comité la representacién de
las de esta region y que se publiquen tales exposi-
Ciones en el BoLetin de la Cdmara para conoci-
miento de los electores de esta circunscripcion.

.Terminado el despacho ordinario, la presidencia
hizo alusion 4 1a conveniencia de que la Cdamara,
aprovechando la oportunidad que le ofrece la va-
Cante que existe en el Consejo de administracion
de la Sucursal del Banco de Espafia, viera de ob-

terer de dicho Consejo la representacion que le
corresponde, como representacion corporativa
que es del comercio y de la industria, acorddndo-
se que se gestione del Gobierno la declaracion
correspondiente,.

Y no habiendo mds asuntos de qué tratar, des-
pués de un detenido cambio de impresiones sobre
los trabajos que viene realizando la Asesoria so-
bre continuacién de las obras del ferrocarril de
Avila, Casa de Correos, Escuela de Comercio y
otros de que la Corporacion quedd enterada, se
levantoé la sesion.

Renovacion de la Camara.

En la ciudad de Salamanca, 4 diez de Noviem-
bre de mil novecientos catorce, siendo la hora de
las doce, se constituyeron en el Salén de actos del
domicilio social, los Sres. D, Mariano Rodriguez
Galvdn, presidente; ). Pablo Rodriguez y don
Vicente Pérez Bande, vocal y secretario de la
Mesa electoral; D. Samuel Estefania Alfonso, don
Félix Carbajosa Rico y D. José Garcia Gonzilez,
de la Comision de Reclamaciones, con el fin de dar
cumplimiento 4 lo preceptuado en el articulo 37
del Reglamento orgénico, fecha 29 de Diciembre
de 1911 y convocatoria inserta en el Boletin Ofi-
ctal de esta provincia correspondiente al 27 de
Octubre idltimo.

Abierto el acto por el Sr. Presidente y leida la
convocatoria de referencia y articulos del regla-
mento referentes @ la proclamacion de candida-
tos, no habiéndose presentdado candidatura algu-
na, se dio por terminado, gquedando citados los
concurrentes para el dia de manana 4 la misma
hora, 4 fin de dar cumplimiento 4 lo preceptuado
en el parrafo 2.° del articulo 3.° de dicho regla-
mento, levantdndose de todo ello la correspon-
diente acta, que firman los concurrentes. Maria-
no Rodrigues, Samuel Estefania, Félix Carba-
josa Rico, Vicente Pévez Bande, José Garcia
Gonzdlez, Pablo Rodrigues.

Acta de designacion de miembros de la Camara.

En la ciudad de Salamanca, 4 once de Noviem-
bre de mil novecientos catorce, siendo la hora de
las doce, se constituyeron en el Salon de actos de
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esta Corporacion, los sefiores D. Mariano Rodri-
guez Galvdn, presidente; D. Pablo Rodriguez y
D. Vicente Pérez Bande, vocal y secretario de
la Mesa electoral; D. Samuel Estefanfa Alfonso,
D. Félix Carbajosa Rico y D. José Garcia Gon-
zdlez, de la Comision de Reclamaciones, con el fin
de dar cumplimiento 4 lo estatuido en el articu-
lo 38 del Reglamento de 29 de Diciembre de 1911.

Abierto el acto, los reunidos procedieron al
examen de las listas electorales de los grupos y
categorias en que, segun la convocatoria, existen
las vacantes oficialmente declaradas y por acla-
macion fueron designados los siguientes:

Grupo primero.—Categoria primera.—D. Vi-
cente Garcia Martin.

Grupo primero.—Categoria segunda.—D. Siro
Gay Herndndez.

Grupo primero.—Categoria tercera.—D. Ge-
rardo Gonzdlez Moreno.

Grupo segundo.—Categoria primera.—D. Fili-
berto Villalobos. '

Grupo segundo. —Categoria segunda.—D. José
del Castillo.

Grupo segundo.—Categoria cuarta.—D. Tomds
Martin Bazdn y D. Fermfn Judrez.

El Sr. Presidente proclamé 4 los expresados
sefiores miembros de la Camara Oficial de Co-
mercio € Industria de esta provincia por el tiempo
que legalmente les corresponda desempefiar este
cargo 4 partir de 1915; ddndose por terminado el
acto, del que se extiende la presente acta, que
firman, después de leida, los concurrentes. Mavia-
no Rodrviguez, Samuel Estefania, Félix Corbajo-
sa Rico, Vicente Pérez Bande, José Garcia Gon-
zdles, Pablo Rodrigues.

EXPOSICIONES ELEVADAS POR EL COMITE EJECUTIVO DE CAMARAS

El problema econémico

Las clases mercantiles € industriales, represen-
tadas por los presidentes de las Cdmaras de dife-
rentes regiones de Espafia, se han reunido en co-
mision para tratar de los problemas que el actual
estado de guerra ha originado en nuestra patria.
Estudiado en las primeras reuniones el factor cré-
dito como una de las bases fundamentales de nues-
tra economia nacional, tenemos el honor de poner

en conocimiento de V. E. las siguientes conside-

raciones:

El actual conflicto europeo ha perturbado hon-
damente la vida del trabajo, asi en las naciones
beligerantes como en las neutrales y por modo
especial las relaciones que tienen por base el cré-
dito, factor decisivo de la estructura econémica
presente, que se ha hecho absolutamente indis-
pensable acudir con remedios heroicos 4 la salva-
cion de todos los intereses materiales.

Declarada la guerra en Europa, las mismas am-

C_amara Oficial de Comercio ¢é Industria de Salamanca. .

plias vias que sirvieron en tiempos normales para

ilm

reunir capitales y concentrar las fuentes del aho- .

rro, encomenddndolas 4 los Bancos para irradiar
después en forma de crédito, al comercio € indus-
tria y nuevas explotaciones, han servido ahora,
al estallar la guerra, para la retirada y desapari-

_cion fdcil y rdpida de los capitales, o para poner

éstos al servicio de los fines patrios, cubriendo

los gastos originados por las guerras con sus em-

préstitos y emisiones de valores de todas clases.

En nuestra patria se ha presentado ese desequi-
librio como en todas partes, plantedndose.el mag-
no problema de restablecor inmediatamente la
unidad v compenetracion de crédito y produccion
que existia antes del actual estado de cosas.

Deber nuestro es sefalar cuidadosamente la se-
rie de conflictos que se desarrollan ante nosotros
y que podrian agravarse todavia mas si el Go-
bierno desatendiera un elemento de tanta impor-
tancia y transcendencia dentro de la pavorosa
crisis actual, como el crédito, y no procediera con
plan metodico y de conjunto 4 reconstituirlo. efi-
cazmente.

Faltando el crédito, infaliblemente se origina el
paro de la produccion nacional, 6 al menos de una
gran parte de ella. Por virtud de la situacion ac-
tual, las fdbricas pierden el contacto con la Ban-
ca, que no acepta 6 no toma 4 descuento sus letras
O giros; los avances metdlicos desaparecen, y esta
restriccion de crédito que sufre el productor se
comunica al comercio por mayor, el cual a suvez
la transmite a los comerciantes en menor escala
y llega al mismo consumidor, pues, ante la alar-
ma general, se agudizan las facultades de previ-
sion, disminuyendo por ello la capacidad de con-
sSumo.

Nuestro comercio de exportacion se resiente
igualmente de la restriccion y el encarecimiento
monetario. La exportacion de metales y minera-
les disminuye faltando el c¢rédito, aumentan las
dificultades de los cobros de las mercancias ex-
portadas, se origina la acumulacién de productos,
y minas y fdbricas vense obligadas & disminuir su
produccién. El paro se ha iniciado ya en muchas
minas, talleres, obras y fdbricas, habiendo indus-
trias que han aminorado la produccién normal en
un 80 por 100. El couflicto social se presenta, pues,
con caracteres gravisimos.

La agricultura de exportacion no sé6lo encuen-
tra dificultades enormes para la colocacion de sus
productos, sino que, en el caso de lograr darles
salida, tiene que vencer otros obstdculos no me-
nos poderosos para reembolsarse de los giros so*
bre el extranjero.

De la misma manera, la clase rural de tierra
adentro, constantemente falta de capital, no pue-

de contar en estos momentos con ningin auxilio
o ayuda procedente del crédito, y en estos iilti-
mos meses se la ha desamparado completamente

entregando la valoracién de sus productos 4 coti’
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zaciones posibles en un régimen de franquicia
aduanera de los productos similares extranjeros.

. De este modo se debilitaba la situacién economica

de la clase rural, que perdia su capacidad de com-
pra 6 adquisitiva de los productos industriales,
pues no hay que olvidar que la principal fuente de
ingresos de la economia nacional es la agricola,
la cual consume el 80 por 100 de la produccion
industrial espanola.

La situacion presente todavia se agravard mads,
y si el desequilibrio arriba mencionado persiste,
la suspension del crédito se extenderd 4 toda la

- produccion, y traerd las paralizaciones, las quie-

bras, el conflicto social y el desasosiego general.

Si en Espana hubiera existido una Banca poten-
te, con nuestra calidad de neutrales, quizds se hu-
bieran soslayado muchas dificultades; pero como
por desgracia, la riqueza espafiola y su ahorro es
pequeno, los efectos de la guerra se han dejado
sentir inmediatamente con mucha intensidad.
Apenas declarada la guerra, nuestros importado-
res sintieron las dificultades de abastecerse de las
primeras materias para las industrias. La Banca
extranjera negotse 4 oficiar de intermediaria y,
por tanto, 4 facilitar y garantizar los créditos. Los
Bancos extranjeros en Espana, por cuyas vias se
realizaban muchas operaciones, dejaron de aten-
der al mercado nacional para servir 4 sus paises
de origen. LLa Banca propiamente espafiola, no
muy fuerte, disminuy6 en elinterior el movimien-
to de descuentos fijos y operaciones, habiendo
una verdadera suspension de éstas en casi todos
los Bancos.

Siendo ineficaz la Banca particular para dar
solucion al problema, se hizo indispensable recu-
rrir al Banco de Espafia. No es posible olvidar que
esta entidad tiene un doble cardcter; el de empre-
sa particular que ha de atender ciertamente con
celo 4 la salvaguardia de los intereses de sus
accionistas y el de Banco nacional de emision
privilegiada que, por virtud de sus mismos privi-
legios, tiene el sacratisimo deber de conjurar, ate-
nuar 6, al menos encauzar, aun 4 costa de sacri-
ficios las grandes crisis econ6micas; que al fin y
al cabo la agravacion de ésta, al producir hondas
perturbaciones y ruinas, habrdn de refluir sébre
Sus propios negocios y su propia vida, amenazan-
do también la solidez de sus cimientos.

Esta es la mision que han encomendado los Go-
biernos europeos 4 sus respectivos Bancos de
€mision,

Recordaremos solamente que el dia de la decla-
racion de la guerra descont6 el Banco de Fran-
Cia 900 millones de pesetas al comercio, y que el
de Inglaterra descont6 por 400 millones de libras
€sterlinas.

Hasta ahora el Banco de Espafia—nos conside-
ramos en el deber de afirmarlo asi—no ha servido
4 los intereses nacionales en la medida 4 que su
Cardcter de Banco nacional le obligaba y 4 que,

sin duda podia llegar sin riesgo de quebranto en
sus respetables intereses.

Antes de que pudiera presagiarse la guerra
europea, el Banco y el Comercio sintieron la ne-
cesidad de rebasar el limite fijado 4 la circulacion
fiduciaria, 4 fin de corresponder 4 la natural ex-
pansion que reclamaba nuestro progreso mercan-
til. Las Cdmaras de Comercio, interpretando la
opinion de las clases que representan, se dirigie-
ron al Gobierno, ya elevando exposiciones con-
forme 4 las necesidades méds conocidas € inmedia-
tas de su region, ya apoyando las exposiciones de
las Cdmaras hermanas. El pensamiento fué favo-
rable undnimemente al aumento de Ja circulacion
fiduciaria, exigiendo solamente aquella debida
proporcion que debe existir siempre entre la emi-
sion y la garantia de la misma.

El Banco. fué autorizado por Real decreto de
5 de Agosto para emitir 500 millones mds de bille-
tes. Es evidente que nunca pudo usar mejor en
beneficio de los intereses mercantiles, agricolas &
industriales, de la autorizacion concedida y que
nunca, con mds razén que ahora, ha debido apli-
carse en provecho de las clases productoras el
crédito de 500 millones concedido por la Nacion
al Banco de Espana. Y, sin embargo, no ha hecho
uso de la autorizacion.

En el balance del Banco del 4 de Julio, se ve
que la circulacion asciende a 1.919 millones de pe-
setas. Rebaso, en algunos dias del mes de Agosto,
la cifra de 2.000 millones, pero 4 fines de Septiem-
bre y en el iltimo balance, correspondiente al
3 de Octubre, la emision fiduciaria se halla por
bajo del antiguo limite, es decir, por bajo de los
2.000 millones. Esta partida del Banco refleja cla-
ramente que éste no ha prestado el concurso que
debe prestar para la satisfaccion de las necesida-
des actuales. Al examinar las demds partidas, se
observa que las cuentas corrientes aumentan, y
por tanto, que es mayor la suma de crédito que
el comercio espafiol concede al Banco que el que
éste ha otorgado 4 los productores.

Esto revela que el Banco nacional no cumple la
mision que en los actuales momentos de honda
crisis le corresponde desempefiar.

Es, por tanto, de urgente necesidad, reclamar
un cambio radical en la politica del Banco y que
el Gobierno le imponga la mas eficaz difusion del
crédito, 4 fin de que el Banco utilice, siempre con
las necesarias garantias, la autorizacion que le
fué concedida, de emitir 500 millones sobre los
2.000, en beneficio de las clases productoras de la
Nacién, teniendo presente que el limite fijado ac-
tualmente 4 la circulacion fiduciaria no represen-
ta un limite fijo y constante, sino que puede mo-
dificarse y aumentarse, si asi lo reclaman las
necemdades generales del pais; pero en todo caso,
acondicionando con reservas las nuevas emisio-
nes y destinando parte considerable de éstas 4 la
cartera comercial,
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Dando forma concreta 4 nuestras peticiones,
expondremos la serie de medidas que deben adop-
tarse con cardcter general en el problema del cré-
dito y que afectan 4 los distintos intereses agra-
rios, industriales y mercantiles de la nacion.

1.° Agrarios.—Es necesario instituir una or-
ganizacion del préstamo con garantfa de produc-
tos almacenados, mediante intervencion de Sin-
dicatos 6 de Cdmaras Agricolas, de Comercio €
Industria, pudiendo descontarse los resguardos
de depositos por los banqueros y Bancas, hacien-
do idéntica operacion en el Banco de Espafia y
admitiendo éste 4 redescuento los efectos de la
Banca. Es preciso que dé mayor latitud 4 los des-
cuentos de los warranis procedentes de los alma-
cenes y depositos y se extienda el nimero de
productos sobre los cuales han de hacerse estas
operaciones. Sobre los productos agricolas ex-
portados debe entregarse, contra conocimiento,
un tanto por ciento del importe de la factura,

_reembolsando al exportador del resto al aviso del
cobro. Y como una medida comiin con el comer-
cio y la industria reclama la agricultura la nego-
ciacion por el Banco de Espafia de los efectos so-
bre el extranjero.

Ha sido denegada esta dtltima peticion por el
Banco de Espaifia, diciendo que estas operaciones
desplazarian la situacion de los valores del Ban-
co, aumentando indefinidamente sus fondos fuera
de Espafia y perturbando, por tanto, su marcha
ordenada.

No podemos admitir que el aumento de fondos
por esta operacion llegue 4 tener proporciones
que originen un desequilibrio al Banco de Espafia,
pues es un hecho conocido que las mercancias im-
portadas se pagan con las exportadas y que la
Banca internacional oficia de Clearing-House, no
habiendo casi mds movimiento de especies meté-
licas que la suma de los saldos definitivos del co-
mercio exterior. Si realmente el Banco pudiera
acrecentar los fondos en el extranjero, nos pare-
ceria oportuno que el Gobierno y el Banco, en
una accion comiin, adquiriesen especies metdlicas
extranjeras, o su equivalente en barras de oro,
aprovechando los cambios bajos actuales y, de
esta manera, lograriamos robustecer las reservas
oro espafolas y prepararnos para el restableci-
miento del valor de nuestro sistema monetario.

2.° Industriales.—La lucha con las dificulta-
des de adquisicion de las primeras materias por
falta de crédito y por exigirse un pago adelanta-
do de las mismas, son grandisimas. La Banca de
Londres ha dejado de prestar en gran parte su
concurso, y los Bancos nacionales, dispuestos 4
sustituir 4 aquélla, no pueden realizar estas ope-
raciones por haberse negado el Banco 4 redescon-
tar los pagarés que entrega elimportador al Banco
negociador de la operacion. Esnecesario, sila in-
dustria ha de continuar su produccion normal, que
el Banco de Espafia redescuente dichos efectos.

P

[gualmente debe prestar su concurso para la

operacion contraria, adelantando un taanto por
ciento sobre los productos industriales, redescon-
tando el Banco de Espafia los efectos comerciales
en cartera de los Bancos, procedentes de estas
operaciones. LLa industria, por dltimo, necesita de
una amplia organizacion de crédito para su co-
mercio con el interior. La disminucién de sus ex-
portaciones, las dificultades de reembolso de sus
envios, la restriccion del crédito en general, que
disminuye en el comercio la capacidad de compra,
originan una acumulacion de mercancias que ha

de determinar un paro general sino se acude con |

el crédito. Puede contribuir poderosamente 4 so-
lucionar este conflicto un régimen amplio de los
warrants que permita obtener sobre los stocks de
mercancias un margen considerable de anticipo,
con la garantia real de su pignoracion y la subsi-
diaria del deponente.

No pueden dar total solucién, con el cardcter
inmediato que demandan las. circunstancias, el
normal funcionamiento de los actuales almacenes
de depésito, y, sin perjuicio de que éstos conti-
ntien su beneficiosa accién, interesa dar mayor
latitud al régimen, autorizando el funcionamiento
de almacenes de depdsito, intervenidos y organi-
zados por Cdmaras de Comercio € Industria,
agrupaciones de industriales 6 productores exis-

tentes 6 que se crearan, querespondiendo del de- |

posito de la prenda y de su valor comercial, pu-
dieran librar directamente 4 los interesados ¢ 4
los Bancos y banqueros que quisieran intervenir
las operaciones de negociacion; asi como facilitar
la rdpida constitucion de Sociedades en las que
mds se atienda 4 la solvencia de sus elementos in-
tegrantes que 4 los capitales dedicados d su cons-
titucion. De esta manera se lograria que no se pa-
ralizara una gran parte de la producciéon que, al
acumular sfocks podria reservarlos para el mo-
mento oportuno de su venta, y como el margen
prestado representard un tipo inferior al valor
comercial de la prenda, el propio interés del de-
ponente estimulard 4 no entretener dicha opera-
cion mds que el tiempo preciso.

Los citados resguardos de depdsito constitui-
rdn una solida garantia para el Banco de Espaiia,
con la seguridad de que éstos han de ser canjea-
dos por metdlico.

Las operaciones de crédito hipotecario, se han
reducido por las dificultades de colocacion de las
emisiones de las cédulas hipotecarias, pues los
capitales, recelosos en estos momentos, se man-
tienen en expectativa ¢ se invierten en valores de
facil realizacion.

Faltando las operaciones hipotecarias, se re-
siente la actividad de todas las industrias que po=
demos llamar de construccion, se suspende la
mayor parte de las obras comenzadas y el niime-
ro de los obreros sin trabajo aumenta cada dia.
Hay que tener muy presente que el contingente
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obrero de esas industrias es muy importante y

que, en muchas capitales, constituye, casi exclu-

sivamente, la poblacién industrial.

~ Para conjurar este conflicto es necesario que el

- Banco Hipotecario contintie emitiendo cédulas
hipotecarias y que éstas sean admitidas en pigno-
racion por el Banco de Espafia, en cuanto repre-
genten préstamos hipotecarios sobre obras en
construccion.
- 3.° Mercantiles.--El comercio ha sufrido,como
todas las actividades de la economia nacional, las
consecuencias de la restriccion del crédito. Las
operaciones de descuento y redescuento de las
transacciones comerciales ha disminuido hasta el
punto de que algunos Bancos importantes llega-
ron 4 una completa paralizacion de operaciones,
no admitiendo ni las originadas por los movimien-
tos de fondos. Muchas cuentas de crédito debieron
ser liquidadas, y las letras y giros no se ad-
mitian ni con la condicion de ser abonadas des-
pués del cobro. Los intereses han sido extraordi-

' pariamente alzados por toda la Banca, lo mismo
por la particular que por el Banco de emision na-
cional.

Es, por tanto, necesario, que el Banco de Es-
pafia restablezca la normalidad de las operacio-
nes de descuento y de redescuento, realizdndolas
por los plazos que hasta ahora concedia, de no-

. venta dias, que se han limitado, como medida ge-
neral, 4 ocho dias; igualmente se impone la reduc-
cion de los tipos ordinarios de la negociacion de
los giros sobre provincias. Los créditos personales
han de ser amplios y conceder en este respecto d
las Sucursales del Banco la libertad de accion €
iniciativa que antes tenian.

Este concurso debe ser también eficaz prestando
€l Banco de Espafia su auxilio 4 la Banca, que po-
dria representar en las relaciones del Banco con
€l comercio, el papel de intermediario, aprove-
<hando sus conocimientos de las condiciones espe-
<iales del comercioycomerciantes de cada region,

Y serfa de gran conveniencia que el Banco es-
tudiase los estatutos, balances, reglamentos, etcé-
tera, de las entidades comerciales € industriales
4 fin de que en todo momento tuviese exacto co-
nocimiento de su estado, situacién y solvencia,
para poder conceder crédito con la garantia de
los valores industriales.

Tales son las medidas que solicitamos con ur-
*gencia y cuya inmediata aplicacion pueden dismi-

nuir los efectos del conflicto actual, reiterando

‘nuestra firme creencia de que en el caso de no ser

aceptadas ¢ incorporadas 4 1a actuacion del Ban-
€0, la nacién espafiola sufrird una de las crisis
mds hondas porque ha atravesado en su Historia.

Dios guarde 4 V. E. muchos afios.—Madrid, 10
de Octubre de 1914.—Firmado: Matesans, Valle-

70, Paraiso, Cabot, Botas, de Castro, Garcta

Hemdndez, Guillén, Sedd, Carbonell.—Excelen-

tisimo Sr. Presidente de la Junta de Iniciativas.

LOS TRANSPORTES

Excmo. Sr.: El problema de los transportes, de
gran importancia y transcendencia en todas par-
tes, pero muy singularmente en Espafa, no podia
dejar de ser tratado por la comision de las Cama-
ras de Comercio, v, en efecto, ha sido estudiado
ese problema en grandes sintesis, habiéndose re-
conocido undnimente, que 4 la elevacion exage-
rada de las tarifas de transporte y 4 los largos
plazos establecidos por las Compaiiias ferrovia-
rias para las entregas de las mercancias, se debe
en gran parte el que el comercio, la agricultura
y la industria nacionales no hayan adquirido el
desarrollo y la preponderancia que, en otro caso,
seguramente hubieran alcanzado.

Las Cdmaras de Comercio de Espafia no cesan
de recibir constantes quejas de sus electores por
la forma en que realizan las empresas porteado-
ras el servicio de transporte de mercancias, y si
bien estas corporaciones no desmayan un momen-
to en defender lo que estiman justo y en este senti-
do se han dirigido en repetidas ocasiones al Minis-
terio de Fomento, en suplica de un:a modificacion
de tarifas que estiman altamente perjudiciales
para el comercio o la creacion de otras beneficio-
sas para el trdfico, triste es reconocer, pero a4
ello obliga la verdad, que las mds de las veces
nada prdctico se ha conseguido.

No hay que olvidar, que las Compaiiias de fe-
rrocarriles si por un lado son empresas privadas,
por otro realizan un servicio de cardcter publico;
que han nacido ampliamente subvencionadas por
la Nacion y que ni ellas ni el Gobierno deben de
dejar de tener esto presente al acoger las peticio-
nes del comercio y de la industria.

Espafia tiene una escasa red de lineas de ferro-
carriles; la competencia, pues, casi no existe, y
como al propio tiempo las Compainias, con un cri-
terio, 4 nuestro juicio completamente equivoca-
do, han tratado de obtener la ganancia, mds que
por el aumento del trdfico, por la elevacién de los
precios de transporte, ha resultado, como conse-
cuencia de todo esto, que Espafia goza del triste
privilegio de tener, en la mayoria de los casos,
las tarifas mds elevadas que rigen en los ferroca-
rriles de Europa.

Gravitan, igualmente, sobre las manufacturas,
el coste enorme de los transportes. Efecto de las
tarifas, muchas industrias deben limitar su pro-
duccion al comercio local, y toda la expansion y
conquista de mercados en el interior es imposible
porque las tarifas encarecen los productos en un
50 y aun m4s por 100. Muchos casos podrian men-
cionarse de industrias que, con las primeras ma-
terias en su region y con una perfecta organiza-
cion fabril, no han podido rebasar el territorio de
la provincia, conservando su cardcter local y de
pequedia industria.

Es, pues, imprescindible, urgente, proceder 4 un
estudio detenido € imparcial de los problemas del
transporte. LLas cuestiones que en si encierra son
de tan gran complejidad que seria impropio dela
seriedaa de esta comision el formular rdpidamen-
te un proyecto general, que ha de ser labor medi-
tada y hasta de controversia entre todas las par-
tes interesadas. Por ello hase limitado 4 proponer
4 V. E. la necesidad de constituir, con la mayor
rapidez posible una comisién permanente que de-
berd estar formada por representaciones del Go-
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bierno, de las Cdmaras de Comercio, Industria y
Agricolas y de las Compaiiias de ferrocarriles y
que tendrd por mision estudiar detenidamente es-
te asunto con un sentido de realizaciéon prdctica
inmediata.

Pero al mismo tiempo no puede olvidarse que
los momentos presentes son de una gravedad ex-
traordinaria, y exigen, por tanto, medidas de gran
rapidez para conjurar la crisis que en otro caso
se producirian en nuestro comercio, en nuestra
agricultura y en nuestra industria nacionales.
Por ello hase aprobado, por unanimidad, solici-
tar del Gobierno gestione de las Companias de
ferrocarriles el establecimiento de una tarifa de
mercancias circunstancial, muyv reducida, para el
transporte de los articulos de primera necesidad,
tanto para el consumo como para la industria.
Por lo que respecta al comercio maritimo, ha de
insistir esta comision en la peticion por tantas
Camaras formulada, de que se establezca tna li-
nea de navegacion 4 Oriente y otra con cardcter
definitivo y con servicio trisemanal de Barce-
lona 4%Marsella y Génova, pues las dificultades
del trdfico con Inglaterra, que han sido en parte
subsanadas con la linea de vapores recientemen-
te establecida, de Bilbao 4 Plymouth, persiste con
Italia y Francia, cuyos mercados siempre, y mu-
cho mds en la situacion presente, son de decisivo
interés para la importacion espafiola.

Por lo que respecta 4 la prohibicion de exportar
productos agricolas, nos parece esta una medida
de gobierno justa cuando se trata de evitar que
por la venta al extranjero de subsistencias se pro-
duzca un déficit en las indispensables para la ali,
mentacion nacional; pero, cuando la prohibicion
abarca productos sobrantes, es decir, cuando la
prohibiciéon es absoluta, cuando no se ha adquiri-
do la seguridad por un conocimiento perfecto de
los stocks, de que no hay 6 no habrd deficiencia-
en vez de ser una medida de buen gobierno, pro-
vechosa 4 la economia patria, resulta una injusti-
cia, que recae sobre los productos agricolas, en
dafio general para la nacion.

Es, pues, indispensable que, al dictar medidas
.elacionadas con la prohibicion de exportar pro-
ductos agricolas, se tengan muy en cuenta estas
consideraciones, consintiendo en todo caso la ex-
portacion de los que no son necesarios para el
abastecimiento normal de !a produccion espafiola

fgualmente la comisién ha estimado undnime-
mente que es preciso que se cumplan taxativa-
mente los preceptos de la ley de proteccion 4 la
industria nacional de 14 de Febrero de 1907 y que
los suministros para el ejército de Africa proce-
dan siempre de Espafa saliendo de los puertos
nacionales.

La comision acord6 asimismo protestar contra
la elevacion de primeras materias como el hierro
y el papel y solicitar las medidas necesarias 4 fin
de que no se eleven los precios por el simple he-
cho de la desaparicion de la concurrencia.

La industria de construcciones, que, como la
editorial vy otras varias, han adquirido en Espafia
tanto desarrollo y cuyos servicios influyen tan
esencialmente en la obra social, limitan cada dia
mads el campo de accion, por la carestia hoy in-
justificada de primeras materias, y ya que 4 pesar
del stock con que les sorprendié la guerra, han ele-
vado los precios de éstas en un 26 4 un 30 por 100.

La comisién estima que la vida normal del tra-
bajo constituye el primer factor de la resolucion
del problema de las subsistencias, y esa normali-

dad ya interrumpida se restablecerd inmediata-
mente si se evita que por la codicia de los unos y
el abuso de los otros se alteren o se modifiquen
los honrados principios: en que debe fundarse la
licita ganancia.

Tales son los acuerdos de la comisién de las C4-
maras de Comercio ¢ Industria de Espana en los
importantes problemas de los transportes, expor-
tacion de productos agricolas y nuestro comer-
cio con Africa y que tiene el honor de elevar a
V. E., en la seguridad que serdn acogidas con el
interés, el patriotismo y la elevacion de miras que
los ha inspirado.

Dios guarde 4 V. E. muchos afios.—Madrid, 10
de Octubre de 1914.—Firmado: Matesans, Gar-
cia, Paraiso, Castro, Cabot, Botas, Carbonell,
Garcia Herndndes, Sedé.—Excmo. Sr. Presiden-
te de la Junta de Iniciativas.

COMEREI0 Ab POR MENOR

Exposicion.—La presentacion de un articulo
viene & ser la publicidad silenciosa. No atrae con
la llamada sonora, sino por seducion lenta. Un
buen escaparate es un cliente de importancia en
la venta de la casa.

Como para la publicidad misma existen princi-
pios de presentacion conveniente y acertada en-
tre los muchos empleados, y que me permitiria
hablar un afio entero en estas “pldticas,; vayan,
por de pronto, las siguientes:

Originalidad.—El objetivo se concreta 4 ha-
cer que el transeunte no pase por la tienda sin
entrar en ella, y para esto, lo primero es que se
detenga ante el escaparate. Fuera inttil presen-
tarle 4 la vez todos los objetos, y es imposible co-
locar 4 la vista cuantos existen en la casa. Lo
esencial es, pues, encontrar el objeto que mds
llame la atencion del publico por su volumen, su
apariencia artistica 6 su extravagancia. Atraido
asi de un modo inconsciente tras de ese objeto,
examinard los otros que hubiese en el escaparate.

Luz.—Una luz viva y potente es, desde luego,
de buen efecto, y el escaparate deberd tener cuan-
ta sea posible, especialmente sobre el objeto que
se quiere popularizar llamando la atencién de la.
clientela.

Carteles 4 falta de objetos.—¢Qué articulo ele-
gir’—me objetardn algunos, lo estoy viendo: Y
ademds se me dirda:—:Existe en nuestra casa ese
objeto apropiado para una buena presentacion?
—Si, ciertamente, Todos los articulos se prestan
al reclamo, y para ello basta un poco de imagina-
cion en el comerciante. Recuérdese la historia de
aquel boticario que coloc6 una pildora, una sim-
ple pildorilla, en el centro de su escaparate, bajo
una bandera, en el cual se lefa: Esta pildora cu-
rard los grandes dolores. '

Limpieza, orden.—El escaparate no debe ofre-
cer, en ningtn caso, sefales de descuido ni pre-
sentar desorden alguno. _

Las inmediaciones de l1a tienda estardn siempre
limpias, y no solo serd de acceso fdcil, sino agra-
dable. Es esencial para que ¢l piblico acuda.

Contraste en los precios.—Como las mujeres
bonitas suelen pasear con verdaderos mascarones
para realzar su belleza, asi, ni mds ni menos, y
siguiendo leccion tan honda de psicologia, debe
hacer el comerciante en su provecho. Junto al
artfculo caro, el de poco precio, para que el ptibli~
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| co, apreciandoe la diferencia de una ojeada, se in-
' cline hacia el objeto de mayor precio, que es tam-
pién el que da mds provecho.

Fijense los precios.—El poner su precio 4 cada
articulo del escaparate es un atractivo mds para
1a gente, venciendo la irresolucion del piblico,

gitdndole la timidez, que tal vez le haga no en-
trar en la tienda ante la idea de que tal articulo
fuese para €l demasiado caro.

El interior de la tienda.—Y como me es preci-
go suspender, por hoy al menos, esta parte de mi
clase, no serd, empero, sin un consejo necesari-
simo para el caso en que, como supongo, el clien-
te, atrafdo por las mercancias expuestas en el ex-
terior; ha entrado por fin al almacén. No hay que
olvidar que habiendo venido quizd por poca cosa
en la ocasion presente, puede ahora asimismo 6
mds adelante desear otros objetos si encuentra
algo 4 su gusto.

Asi, pues, tomais mercancias almacenadas en
jos cajones y que no se vean. Puesto que son bue-
nas, hay que penerlas también en el interior,
como el mejor medio de venderlas.

Primas al comprador.—Cada dia la competen-
«cia es mayor; cada dfa se anuncian nuevas primas
yregalos, aun los mds audaces, para atraery
conservar la clientela. Y puesto que hablamos del
asunto, ahf van algunos de los procedimientos
empleados, que entresacamos de la revista La
Publicité;

“I.a Maisson Tea y Compaifiia ofrece una tete-
ta, que puede ponerse 4 la lumbre, 4 todo com-
prador de una libra de su té,.

“Algunos carboneros al por mayor de Atkinson
ofrecen una pala, apropoésito para el carbon, 4
cualquiera que compre en sus establecimientos
una tonelada del articulo,,. :

“La Star Uphosterg y Comparifa, de Baltimore,
regala una mecedora de nifio con toda compra de
muebles que se le hace,,.

“Un joyero de Painesville obsequia 4 cada com-
prador de sus collares con una fuente de plata,.

“The Royal Furniture y Compaiiia, de Cheve-
land, ofrece una vajilla de 42 piezas por cada com-
pra que se le haga por valor de 10 dollars, durante
un plazo anunciado repetidamente en los periodi-
cos de la comarca,,.

“La Vhite Faurs Milling y Compafifa, provee-
dora de las harinas, como lo indica sunombre, da
<on cada paquete cupones, primas, los cuales dan
derecho 4 piezas de metal blanco, tanto mds va-
liosos, cuanto es mayor el nimero de cupones
presentados,,.

“Un boticario regala una cucharilla de café con
<ada pocion preparada en su farmacia,,.

“Una gran lavanderia entrega 4 sus clientes un
ticket, en que consta el importe de la factura;
<cuando el importe de ellos llega 4 cinco dollars,
€l cliente tiene derecho a un saco para ropa blan-
€a con sus iniciales bordadas,.

“Hay un vendedor de muebles importante que
ofrece una vajilla de 51 piezas con cada compra de
B0 dollars, si bien la primera no dura sino deter-
minado periodo de tiempo. La duracion del plazo
€S objeto de repetidos anuncios,,.

La venta de harinas para pasteles es objeto de
grandes transacciones en Inglaterra y en los Es-
tados Unidos, abundan las marcas y la competen-
€ia ha hecho 4 los vendedores ofrecer una y otra
%‘ima y llevarse al comprador por este medio.

n comerciante de Clinton ofrece, con cada saco

de 1,40 dollars, un :juego de cuchillos de acero
para el pan. . '

“Otro: esta vez un vendedor de muebles de Che-
veland regala por toda compra, cuyo valor llega
4 diez dollars, un juego de cuchillos de cocina,
compuesto de cuatro piezas, y una vajilla de 100
por cada compra de 45 dollars,,.

“Un vendedor de comestibles de Itaca ofrece un
objeto de porcelana de Sajonia por cada compra
de media libra de cierto t€ especial de la casa,.

“En cierta ocasion una empresa teatral tuvo la
idea, durante la excursiéon artistica que verifica-
ba, de ofrecer 4 todos los espectadores de una
ciudad americana un objeto de porcelana artisti-
ca. El éxito fué magnifico, fundiendo en uno el
arte y el negocio,,.

“En los Estados Unidos el comerciante no se
olvida de los nifios cuando de la publicidad se tra-
ta, y como ejemplo de ello puede citarse la casa
Weiman, Matheus y Compaiifa, que hace poco
prometia lapiceros con minas suplementarias por
toda compra de libros 0 utensilios en valores que
llegasen 4 la cantidad de dos dollars,,. ;

“El café llamado de la “Gaite,, en la ciudad:
yanqui de Detroit, regal6 el dia de su apertura
una cuchara de plata 4 los senores clientes,,.

“Un vendedor de comestibles de Bushenell re-
galo, por dos dollars de compra, un plato de'por-
celana Fenicura, expuestos en escaparate espe-
cial los diversos modelos para la eleccion del pi-
blico,,.

“Una casa vendedora de muebles de Idiet da
una vajilla de 100 piezas por cada compra de 100
dollars, y otra de 50 por la que solo llegue 4 la
mitad de aquella suma, El precio de la vajilla ma-
yor es en venta, en la propia casa, de 12 dollars,
y de seis y medio la mds pequena, lo cual da al
cliente la ocasion de estimar desde luego el valor
del regalo que se le ofrece comprar alli, en nues-
tra picara tendencia 4 valorizar en dinero con-
tante y sonante cualquier regalo recibido,,.

He aqui otra prima que, ciertamente, no care-
ce de originalidad. El procer inglés 6 yanqui es
como nuestro vendeder de comestibles 4 la mo-
neda: tiene un poco de cada cosa en sus anague-
les, y llega en los barrios pobres 4 ser el provee-
dor mds importante de cuanto consume la clase
obrera, llegando alli hasta 4 vender al fiado y
abrir cuentas con mayor facilidad que entre nos-
otros, donde el crédito es la excepcion, no la re-
gla en el comercio de esta clase.

“Un vendedor de estos establecimientos en
Jackson, que por lo visto tropezaba con dificulta-
des para recoger su dinero, tuvo una idea, 4 pri-
mera vista peregrina, pero que le dio brillantes
resultados en la practica. Hace regalos consisten-
tes en objetos de porcelana U otros 4 todos los que
acudan 4 saldar su cuenta del mes antes del dia b
del siguiente. _

Ofrece regalos 4 los que van & pagar lo que es-
tdn debiendo; es algo que toca en los limites de lo
extraordinario, v en cuyo case no quisiéramos
ver 4 ninguno de nuestros lectores,

Vamos ahora 4 citar un ejemplo, que serda de
excelentes resultados para los comerciantes que
venden al por menor, teniendo que luchar contra
la competencia de los grandes almacenes y 4
quienes interesa atraer y conservar la clientela
local:

“Los comerciantes de la ciudad de Indanopolis
se han puesto de acuerdo para escoger un cupon
prima, el mismo paratodos, que entregan al clien-
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te, sea cual fuere la importancia de su compra.
En fin del afio las personas (el nimero de ellas
puede modificarse 4 voluntad) que presenten ma-
yor nimero de cupones tienen derecho 4 deter-
minados regalos. Los objetos que constituyen és-
tos son adquiridos 4 costa del favor, destinado por
los comerciantes en comun, y su distribuci6n sir-
ve de pretexto para una tiesta que es, en el fondo,
un excelente anuncio colectivo.

En ciertos casos los mismos fabricantes, pro-
veedores de los detallistas, aumentan con su di-
nero 6 sus regalos el fondo comin, consiguiendo
disponer por tal medio de cosas, realmente bonitas
y ttiles, que el piblico aprecia en cuanto valen,,.

“La casa Conroy, de Cincinnati, ofrece durante
el mes de Febrero, que es al mismo tiempo el de
sus mayores ventas, un relojde campana por toda
compra de 35 dollars,,.

“Como de los nifios, el anunciante americano se
acuerda también de las mujeres, que son con
aquéllos los mejores elementos del anuncio del
comerciante,,.
~ “Los viernes, la casa Urillians, de Casaville, re-
gala 4 las sefioras, que acuden 4 hacer compras
por valor de 35 centavos, un cepillo para mesa,
sin otra condicién que llevar el anuncio que les
hizo tener conocimiento del regalo. El medio idea-
dor permite, de pasada, juzgar del valor del anun-
cio y aun ver el periédico que tiene en ello mejor
parte,,.

“Todo individuo que compre por valor de 50
dollars de efectos en la casa Usark Mercantil y
Compaiifa, recibe como regalo seis cucharillas de
plata con iniciales,,.

Y no va mds por hoy, lector querido.

A reserva de continuar en otros ndmeros los
diversos puntos tratados en éste, y, ademads, al-
gunos conceptos prdacticos de administracion in-
terna.

Un antiguo comerciante.

IIBROS RECIBIDOS

Un consejo.

Es muy dificil hacer un libro de cocina que responda 4
las necesidades de cada casa. En unas porque son muchos
de familia, en otras porque son pocos, en otras que Son més
6 menos delicados para comer, en fin, lo que 4 unos gusta
4 otros no.

La Agenda Culinaria que publica desde hace veinte
afios la Casa Bailly-Baillieére, con éxito cada vez mayor, si
bien no resuelve de una manera completa el problema del
«qué comeremos mafluna», por lo menos lo facilita mucho,
porque dando 360 minutas de almuerzo y otras tantas de
comida, con 73 recetas de diferentes platos de carne, pes-
cado, verduras y dulce, malo ha de ser que la sefiora de la
casa no encuentre el modo de disponer la mas conveniente
alimentacién para cada dia.

Esla Agenda Culiviaria, ademas, un verdadero libro de
memoria que facilita & la mujer hacendosa la administra-
cién doméstica, y se vende en todas las librerias al precio
insignificante de dos pesetas.

La Casa Bailly-Bailliere le envia franco y certificado
4 provincias por 2,50,

Agenda de bolsillo para 1915.

Todo el mundo debe usar este precioso libro de notas,
provisto de lipiz y elegantemente encuadernado, con bol-
sillo interior para que pueda servir de cartera.

La Agenda de bolsillo, & mas del espacio en blanco de
excelente papel cuadriculado para las anotaciones diarias,
con el calendario, contiene interesantes datos sobre Co-
rreos, tablas de interés y amortizaciones, pesas y medidas,
reduccién de monedas, etc., etc.

La Agenda de bolsillo, formando un tomito elegante y
comodo, se vende a4 1,50 y 2 pesetas, seglin sea de dos dias
en plana 6 uno. Pidase en todas las librerias, papelerias y
bazares, y en la libreria de la Casa Editorial Bailly-Baillié-
re, Plaza de Santa Ana, 11, Madrid.

En provincias, 0,50 mds, franco y certificado.

Agenda de bufete para 1915. ;

Se han puesto 4 1a venta las ocho ediciones que de esta
utilisima obra y de anotacién consulta hace la Casa Edito-
rial Bailly-Bailliere, de Madrid.

El cuidado que la Casa Editora pone en mejorar todos
los anos las Agendas de bufete, hace que estén reputadas.
como el mejor libre para la cuenta de ingresos y gastos y
que no hayan podido ser igualadas por ninguna de sus
muchas imitaciones. Ademads de la Agenda en blanco, con-
tienen gran nimero de datos utiles sobre reducciéon de
monedas; modelos de recibos, letras y pagarés, guas def
ferrocarriles, tarifas de correos. paquetes postales, giro
postal, telegrafia sin hilos, cédulas personales. etc., ete.

El mejor elogio que de las Agendas de bufete Bailly-
Bailliére puede hacerse es recomendar 4 nuestros lectores
su pronta adquisicién; pues, no obstante ser muy numero-
sas las tiradas que de sus diversas ediciones se hacen, sue-
len agotarse en breves dias.

Su precio varia de una 4 cuatro pesetas en Madrid,
aumentando cincuenta céntimos en provincias. De venta en
librerias, papelerias y bazares, y en la libreria de la Casa
Editorial Bailly-Baillieére, Plaza de Santa Ana, 11, Madrid.

La marina mercanie y de guerra. *

He ahi uno de los mads interesantes y amenos articulos
del popular Almanaque Bailly-Bailliére para 1915; en él
se expone con verdadero acierto la historia de la Marina,
de la que son capitulos principales los titulados: Las Mari-
nas de guerrva comparadas, Nuestra flota de comercio,
Las Marinas mercantes del mundo, Arsenales vy Puertos
de guerva, Como se llega d ser marino, Navegacion de
ﬁlacer, cDe quién gs el imperiode los mares?, etc., y a él

abrd que acudir cuando se quiera saber lo que la institu-
cion era antes de la hecatombe que estamos presenciando,
para compararlacon la situacién que alcance en el porvenir.

El Almanaque Baylli-Bailliére para 1915 sigue las bri-
llantes huellas que le trazaron las ediciones anteriores, que
tanto han contribuido 4 la cultura ptiblica, y en €l se con-
tinda, con verdadera fortuna, la vulgarizacién de los cono-
cimientos de Historia, Geografia, Medicina, Derecho, Eco-
nomia, Ciencias fisicas y naturales, Deportes, etc., 4 que
desde un grincipio se dedica y 4 lo que debe su extendida
y envidiable fama. Es libro que no debe faltar en ninguna
biblioteca, y quien conserva su coleccién dispone de una
verdadera Enciclopedia.

El dimanaque Bailly-Bailliéve para 1915 regala 4 todos
sus compradores una participacion gratuita en el billete
ntimero 10 114 de 1a Loteria de Navidad, pudiendo corres-
ponder a cada uno 100 pesetas, y distribuye entre los favo-
recidos nada menos que 1.000 décimos de la Loteria del pri-
mer sorteo de Julio de 1915, cuyos premios pueden ascender
4 la importante cantidad de 345.980 pesetas. Es, pues, segu-
0 que la edicién se agotard rdpidamente, v advertimos 4
nuestros lectores que se vende, como siempre, 4 1,50 peseta
en ristica, 2 en cartén y 3 en piel, en todas las librerias y
tiendas de objetos de escritorio de Espafia y en la Casa
Bailly-Baillitre, Nufez de Balboa, 21, y Plaza de Santa
Ana, 11, Madrid, que también le remite 4 provincias con
aumento de 0,50 franco v certificado.

DE INTERES PARA LOS ELECTORES

Por el Juzgado de primera instancia del distrito
de la Latina, de Madrid, se ha dictado sentencia
en el pleito promovido por aquella Cdmara de
Comercio contra la Sociedad de Tranvias, sobre
pago del 2 por 100 impuesto 4 los electores de las
Cdmaras por la ley de 29 de Junio de 1911.

Por dicha sentencia se condena 4 la Compa iifa
de Tranvias 4 que pague 4 la Cdmara de Comer-
cio madrilena el impuesto de dicho 2 por 100 sobrée
la contribucion satisfecha al Estado en concepto
de utilidades. .

Como este pleito ha tenido verdadera resonan-
cia y muchos de los electores morosos de las Cé-
maras de Comercio € Industria se han fundado en
él para resistir el pago de sus respectivas cuotas;
la Cdmara de Comercio € Industria de esta pro-
vincia se cree en la obligacién de hacer publico
este fallo 4 fin de que loselectores que aun se ha-
llen en descubierto se apresuren 4 pagar las qué
les corresponden, para evitar las consecuencias
de un procedimiento judicial.

Salamanca, 17 de Noviembre de 1914.—EI pre=
sidente, Mariano Rodrigues Galvdn.
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e

Representantes en Salamanca, Cdceres y Zamora de la acreditada marca de automoviles L. RE-

NAULT.—Accesorios, gasolinas y aceites de diferentes marcas.—Construcciones de carrosseries,

rebaraciones, pintura vy guarnecido, en los renombrados talleres de

HIJOS DE V. BOMATT

quienes siguen construyendo coches de todas clases para caballos, teniendo en su almacén landeaux,

* berlinas, familiares, milores, vagonetas, etc., etc., 4 precios muy econémicos.—Elegancia en la cons-

truccion.—Buen gusto en el acabamiento, economia en la compra y solidez en la duraciéon.—El taller
de reparaciones de automoviles, dirigido por un mecénico perito de la casa RENAULT.

Visitad su cstablecimienio. Calle d¢ Zamora, nims. 57 y 59, Salamanca.

GRANDES FABRICAS

ARORD QMG T MAERALES

PRIMERAS MATERIAS PARA LOS MISMOS

Superfosfato.—Sulfato de hierro.—
Sulfato de amoniaco.—Cloruro y sul-
fato de potasa y demds fertilizantes

HIJOS DE MIRAT

SATANMAINCA

No comprar 4 nadie sin conocer antes los pre-

cios y excepcionales condiciones de esta casa.
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CONFITERIA, PASTELERIA Y CERERIA

DE

PABLO RODRIGUEZ

PLAZA MAYOR, NUM. 27
SALAMANCA
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mmmo HERRERA DIEGD

FAERICA DE SUELA

ALMACEN Y COMPRA DE PIELES

AFUERAS DE SAN PABLO, 16 AL 24

SALAMANCA

Imp. y Lib. de Nafiez, Ramos del Manzano, 42, y Ria, 25, Salamanca.




